Revista Estudiantil
de Economia

Numero 1

4Tk TECNOLOGICO
DE MONTERREY ,

Marco Acosta, Armando Pefiuelas y Victor Garcia
Analisis comparativo de la pobreza urbana y rural de Veracruz entre el 2000 y 2006

Gabriela Hernandez, Melissa Colter y Miguel Acosta
Poder de mercado en el comercio internacional: Exportaciones de México
correspondientes al capitulo 85

Osval Ordufia, Ana Santos, Luis Murra, Marco Pefia y Diego Urbina
Inflacion optima para México

Jorge Lozano, Alberto Tovar y Gerardo Solorio
Diferencias en la elasticidad ingreso de la demanda de importaciones entre mercados
saturados y no saturados: Un analisis de diferenciacion horizontal de productos

Agar Baeza, Ana Contreras, Alejandra Sénchez y Jorge Garza
Analisis de los determinantes del rendimiento escolar de alumnos de primaria en México
basado en los resultados de la prueba ENLACE 2006

Departamento de Economia - Campus Monterrey




Revista Estudiantil de Economia
Tecnologico de Monterrey

Director
Edwin Aban Candia

Editores
José de Jests Salazar Cantii y Raymundo Cruz Rodriguez Guajardo

Comité dictaminador
Ismael Aguilar, Edgardo Ayala, René Cabral, Lourdes Dieck, Rossana Defillo, Alejandro
Flores, Rocio Garcia, Alejandro Ibarra, Jorge Ibarra, Renatas Kizys, Marcela Maldonado,
Gabriela Siller, Bonnie Palifka, José Polendo, André Varella y Amado Villarreal.

» Revista Estudiantil de Economia (REE) presenta documentos de investigacion del
campo de la economia, realizados en equipo por alumnos de licenciatura.

> Los estudiantes interesados en publicar sus trabajos en REE, podran enviar
unicamente trabajos no publicados en otros medios y que vengan acompafiados por
una carta de apoyo del profesor titular del curso donde el trabajo fue desarrollado.
La lista de instrucciones sobre el formato requerido se incluye al final.

» También se puede consultar esta revista en la siguiente direccion de Internet:

hitp://ree.mty.itesm.mx (En construccion).



Revista Estudiantil de Economia
Tecnoldgico de Monterrey

Vol. II, mim. 1, Marzo de 2010

indice

Presentacion de Revista Estudiantil de Economia

Presentacién de los trabajos de este nimero

Marco Acosta, Armando Pefiuvelas y Victor Garcia

Andlisis comparativo de la pobreza urbana y rural de Veracruz
entre el 2000 y 2006

Gabriela Herndndez, Melissa Colter y Miguel Acosta
Poder de mercado en el comercio internacional: Exportaciones de México,
correspondientes al capitulo 85

Osval Orduifia, Ana Santos, Luis Murra, Marco Pefia y Diego Urbina
Inflacion optima para México

Jorge Lozano, Alberto Tovar y Gerardo Solorio

Diferencias en la elasticidad ingreso de la demanda de importaciones entre mercados

saturados y no saturados: Un andlisis de diferenciacion horizontal de productos

Agar Baeza, Ana Contreras, Alejandra Sanchez y Jorge Garza

I

v

17

35

47

Andlisis de los determinantes del rendimiento escolar de alumnos de primaria en México

basado en los resultados de la prueba ENLACE 2006

Revista Estudiantil de Economia agradece el apoyo de la Cdtedra de Investigacidn:
Desarrollo Econémico y Social del ITESM, Campus, Monterrey.

67



Presentacion de Revista Estudiantil de Economia

REE es un espacio de divulgacion de investigaciones sobre asuntos econémicos,
realizadas en equipos formados por estudiantes de licenciatura. Se contempla la inclusién
de trabajos con formato de publicacién cientifica y que cuenten con la revisién formal de
especialistas.

Los documentos de investigacion elaborados por los alumnos suelen considerar la
revisiéon empirica de las teorias estudiadas en las sesiones de clase de los diferentes
cursos que conforman su plan de estudios, regularmente se realizan en equipos de trabajo,
buena parte de éstos contempla los diferentes aspectos de la economia de México y en
ocasiones también refieren el estudio de otros paises o regiones. Esta es una practica
comin en el aprendizaje de la ciencia econémica y consideramos que la difusion de sus
resultados puede ser de gran valia para la academia y la sociedad en general.

La revista esta abierta a recibir contribuciones de estudiantes de universidades mexicanas
y del extranjero. Las instrucciones para colaboradores se encuentran en las ultimas
paginas.

Los datos, resultados e ideas vertidas en los articulos, son responsabilidad exclusiva de
los autores y no necesariamente corresponden a la filosofia, ideas y valores del
Tecnologico de Monterrey.

Hacemos votos para que este espacio de divulgacion del trabajo académico del alumnado
de licenciatura perdure, se fortalezca y logre contribuir al bienestar econémico y social de
México.

José Salazar y Raymundo Rodriguez
Profesores titulares y editores de REE.
Departamento de Economia del Tecnolégico de Monterrey, Campus Monterrey.
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Presentacién de los trabajos de este niimero

Se incluyen cuatro articulos que estudian diversas dreas del escenario econémico y social
de México y uno mis que realiza un ejercicio comparativo entre dos grupos de paises.
Tres de estos trabajos fueron realizados dentro de las actividades del Seminario de
Economia Mexicana y dos en el curso de Teorfa y Politica del Comercio Internacional,
ambos cursos forman parte del plan de estudios de la licenciatura en economia del
Tecnolégico de Monterrey.

Marco Acosta, Armando Pefiuelas y Victor Garcia analizan la evolucién de la pobreza y
la concentracién del ingreso en el estado de Veracruz en el periodo 2000-2006. Se
comparan los niveles de pobreza en esta entidad versus los nacionales y se les encuentra
rezagados en comparacién con los de la media nacional. Veracruz hace un importante
aporte al PIB nacional y cuenta con recursos naturales y de localizacion, que le significan
grandes posibilidades de desarrollo, por ello llama la atencién que se esté dando este
fenémeno en dicho estado. El estudio destaca como el sector urbano es el que propicia
este comportamiento en el plano estatal, donde lo mas preocupante es que el aumento en
la pobreza urbana coincide con una mayor concentracién del ingreso. El dio de pobreza y
designaldad son una preocupante mezcla, que suele producir efectos socialmente
indeseables, tales como la inseguridad y mayores barreras al desarrollo econémico.

El segundo articulo presenta un andlisis sobre el nivel de poder de mercado en algunas
subpartidas representativas del capitulo 85 de la fraccidn arancelaria. Los resultados
obtenidos por Gabriela Hernandez, Melissa Colter y Miguel Acosta, indican que el buen
desempeiio exportador de estas subpartidas corresponde a un alto poder de negociacidn,
presente entre los participantes de estos mercados. Empresas y unidades de gobierno
podrian realizar frecuentemente este tipo de analisis como herramienta continua de
observacién de la posicién negociadora de los diferentes sectores productivos mexicanos
que intervienen en el comercio exterior, ello contribuiria al disefio de estrategia
empresarial y de politica.

El debate sobre la tasa objetivo de inflacidn, la cual suele mostrar una estrecha relacién
con el nivel de crecimiento econémico y por ende el de empleo, es tomado por Osval
Ordufia, Ana Santos, Luis Murra, Marco Pefia y Diego Urbina, quienes realizan un
ejercicio dirigido a la determinacién de un nivel éptimo de inflacién para México,
definido como aquel donde el crecimiento econémico se maximice, sin llegar a producir
los efectos nocivos que un mayor nivel de inflaciéon pudiera propiciar. El resultado
obtenido se parece al que otros autores han encontrado para el caso mexicano y consiste
en una tasa 6ptima mayor al 3% que ha venido manejando el Banco de México como tasa
objetivo en los tltimos afios.

Jorge Lozano, Alberto Tovar y Gerardo Solorio, estudian la relacién entre el tamaiio de
mercado y su saturacién, con el nivel de elasticidad ingreso de la demanda de
importaciones. Al aplicar el modelo de variedades ideales de Lancaster y disefiar un
experimento con dos grupos de paises, confirman la hipdtesis de una menor elasticidad de
la demanda de importaciones en los paises con mercados saturados. Siguiendo en la linea
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del segundo articulo de este nimero, el hallazgo puede dar pauta para el disefio de
estrategia empresarial y de politica comercial. Los mercados aquf denominados saturados
podrian representar interesantes oportunidades en periodos de crisis global.

El presente nuimero de REE cierra con un estudio sobre los determinantes del puntaje
obtenido en la prueba ENLACE 2006 por estudiantes de educacién primaria en México.
Agar Baeza, Ana Contreras, Alejandra Sanchez y Jorge Garza, encuentran que los
promedios estatales se ven favorecidos por la participacién de un mayor niimero de nifias
en el examen, mayores niveles de ingreso y estudios de los padres, asi como la mayor
preparacién de los maestros, mientras que el gasto federal en educacion no fue
estadisticamente significativo. Entre otras cosas importantes, el resultado sugiere la
oportunidad de revisar y reasignar el gasto puiblico de una manera mds eficiente, que
incida en el rendimiento académico e iguale condiciones de participacién de los
estudiantes en el proceso escolar.

José Salazar y Raymundo Rodriguez
Profesores titulares y editores de REE.
Departamento de Economia del Tecnoldgico de Monterrey, Campus Monterrey.



ANALISIS COMPARATIVO DE LA POBREZA URBANA Y RURAL DE
VERACRUZ ENTRE EL 2000 Y 2006

Marco Acosta, Armando Pefiuelas y Victor Garcia®

Resumen

Este trabajo presenta un andlisis de la pobreza urbana y rural para los afios 2000 y 2006
del estado de Veracruz. Se emplean indices de Head-count, Poverty Gap y Foster-Greer-
Thorbercke, asi como dos modelos de descomposicion del cambio en la pobreza: el
primero lo divide en los efectos relativos de crecimiento y redistribucién del ingreso y el
segundo en efectos intrasectoriales y de movimiento poblacional entre sectores. Los
resultados del andlisis muestran disparidad entre la dindmica y la estructura de la pobreza
nacional y la del estado de Veracruz, e identifican la importancia de los factores que
intervinieron en el cambio que se dio en los afios bajo estudio.

Palabras clave: Pobreza, Veracruz, efectos sectoriales, desigualdad y descomposicion de
la pobreza.

INTRODUCCION

El andlisis regional no depende solamente de evaluar el crecimiento en materia
econdémica, también contempla la observacién de variables sociales, siendo una de las
maés importantes el nivel de la pobreza del lugar bajo estudio. Sin embargo, una fotografia
general o superficial del nivel de pobreza de un area en un momento determinado, no
indica en realidad la severidad de las condiciones que enfrenta la poblacidn, ni los
componentes que hacen que dicho nivel suba o baje a través del tiempo, por lo que es
importante tomar en cuenta distintos afios para identificar cémo han cambiado las
variables involucradas en el estudio y comparar diferentes escenarios.

En el estado de Veracruz es posible ver un contraste importante en niveles de indicadores
socioecondmicos. Por su ubicacién territorial y colindancia con el Golfo de México,
podria esperarse que tuviera un desempefio econdmico elevado como consecuencia de los
accesos al comercio exterior con los que cuenta derivados de las facilidades que da el
puerto de Veracruz. Esto comiinmente serfa visto como una oportunidad de desarrollo
social en la regidn, sin embargo, en los iltimos afios, esto no parece ser un elemento
suficiente. Cabe también sefialar la importancia demogrifica con la que cuenta este
estado, pues ocupa el tercer lugar en poblacion por entidad federativa con un 6.9% del
total nacional segin datos del Conteo de Poblacién y Vivienda 2005 realizado por el
Instituto Nacional de Estadistica, Geografia e Informatica (INEGI).

'Los puntos de vista expresados en este documento corresponden tnicamente a los autores y no
necesariamente reflejan las ideas del ITESM. Nuestro agradecimiento al Dr. José de Jesus Salazar Cantii
por sus valiosas contribuciones al desarrollo de este trabajo.
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Si se analiza el estado de Veracruz a través de indicadores de participacion en la
produccién nacional, Producto Interno Bruto (PIB) per cépita, productividad e
indicadores de desarrollo social, surgen diferencias importantes entre las tendencias de
este estado y las del resto del pais. Por una parte, a finales de los 90’s Veracruz se
encontraba en el séptimo lugar de participacion en el PIB nacional, sin embargo en otros
rubros socio-econémicos importantes, esta entidad federativa aparece en lugares por
debajo de la mitad de los estados de México, principalmente cuando se habla de indices
de desarrollo econémico (IDE), educacién, marginacion-desigualdad, salud, vivienda e
indices de desempeiio social (IDS), esta observacién se basa en el estudio de Garza,
Polendo y Garcia (2005). Destaca el hecho de que en el indice de desempeiio total estatal
realizado por Garza et al. (2005), el estado en cuestion aparece en la tltima posicion
nacional. Lo anterior pareciera haber sido tomado en cuenta por el gobierno federal de
México, pues para el 2007 se asignd a Veracruz la segunda mayor aportacién econémica
para programas de combate a la pobreza extrema. Esto se realizé6 mediante el Fondo de
Aportaciones para la Infraestructura Social (FAIS), a través del Presupuesto de Egresos
de la Federacion del 2007.

De este contraste, entre la elevada importancia que ha tenido el estado de Veracruz en su
participacién en el PIB nacional y en la poblacidn, versus los indicadores de
productividad y desarrollo social, que lo muestran en un escenario distinto y desfavorable
con respecto a otros estados de México, surge la motivacion para realizar el presente
estudio, donde se lleva a cabo un andlisis comparativo de la pobreza para los sectores
urbano y rural en esta entidad federativa para los afios 2000 y 2006, ello con el propésito
de entender mejor la estructura y evolucién de la pobreza en este estado de México.

El estudio reviste cierta importancia por la relacion existente entre los cambios en los
niveles de pobreza y la desigualdad y el cambio en el nivel de bienestar que se produce
como consecuencia en una poblacién. Implicaciones de politica piblica podrian derivarse
del presente andlisis, pues si se observa correctamente la situacién socioeconémica de
una entidad federativa, la asignacién de recursos por parte del gobierno federal para la
solucién de los diferentes problemas que esta enfrenta, se puede realizar de manera mas
eficiente, llevando a un redisefio de los programas sociales que permita una mejor
asignacién de los recursos publicos.

El objetivo de este trabajo es medir el cambio en la pobreza que se dio en el estado de
Veracruz entre los afios 2000 y 2006 y comparar la importancia relativa que tuvieron en
la generacién de dicho cambio: los aumentos en el ingreso y redistribucién del mismo;
los cambios hacia dentro de los sectores urbano y rural; y el efecto relacionado a la
movilidad poblacional entre estos sectores. Se utilizan los indices de medicién de pobreza
Head-count (H), Poverty-Gap y Foster-Greer-Thorbercke (P;), asi como dos modelos de
descomposicién: el primero planteado por Ravallion y Datt (1991) que mide los efectos
relacionados con el ingreso y el segundo planteado por Ravallion y Huppi (1991) que
permite comparar los efectos sectoriales mencionados.

El desarrollo de este trabajo estd dividido en cinco secciones: en la primera se describen
los indices cominmente utilizados para evaluar los niveles de pobreza y los modelos de
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descomposicién, que servirdn como punto de partida para el desarrollo de este analisis.
Después se presenta la revisién de la literatura, tanto de autores que han utilizado
modelos de descomposicion, como de aquellos que han evaluado la pobreza en México.
Enseguida aparece la descripcién de datos y metodologia utilizada, los resultados
obtenidos y las conclusiones del estudio. Entre los principales hallazgos destaca la
disparidad encontrada en la estructura y el dinamismo de la pobreza entre México y el
estado de Veracruz para el periodo del afo 2000 al 2006. Mientras que en el total
nacional se presenté una mejora en materia de reduccion de pobreza, principalmente en el
sector rural por un aumento en el ingreso, en Veracruz aument6 la pobreza afectando en
mayor proporcién al sector urbano por una redistribucion del ingreso.

MARCO TEORICO

La metodologia cominmente aceptada para evaluar los estindares a partir de los cuales
se mide la poblacion en estado de pobreza en una region, consiste en el establecimiento
de lineas de pobreza que determinen la cantidad de ingreso minima necesaria para cubrir
los bienes contemplados en el nivel de bienestar de la linea que se quiere medir. En el
caso de México, estas lineas son establecidas por la Secretaria de Desarrollo Social
(SEDESOL), que define tres niveles de pobreza para los sectores urbano y rural:
alimentaria; de capacidades; y de patrimonio, cuya metodologia de medicién puede
consultarse en diversos documentos de investigacion de la propia secretaria y en
particular en Comité Técnico para la Medicién de 1a Pobreza (2002).

La identificacion de los efectos que dieron lugar al cambio en la pobreza en un periodo
determinado se puede realizar a partir de dos modelos: el primero creado por Ravallion y
Datt (1991) con el cual es posible descomponer el cambio del nivel de pobreza de dos
periodos en el efecto relativo que tuvo el aumento en el nivel de ingresos en la poblacién
bajo andlisis y en el efecto relativo que tuvo la redistribucién del ingreso; y el segundo,
desarrollado por Ravallion y Huppi (1991), que permite que dicha descomposicién se dé
en tres efectos relativos: el crecimiento sectorial, los movimientos poblacionales entre
sectores analizados y un tercer componente que mide el efecto combinado de los dos
primeros.

El primer modelo de descomposicién mencionado anteriormente, denominado Datt-
Ravallion, parte de las medidas de pobreza descritas por Ravallion (1992). Estas medidas
se conforman principalmente por los indices de Head-count (H), Poverty-Gap (PG) y
Foster-Greer-Thorbercke o FGT (P,). Estos indices en su conjunto logran evaluar la
pobreza en tres dimensiones. El primero sirve para medir la profundidad de la pobreza
segun los criterios de evaluacién empleados, mientras que el segundo mide la severidad y
el tercero la persistencia de la pobreza en la poblacién bajo estudio. Cabe sefialar que los

tres indices pertenecen a la misma familia de indicadores planteada por Foster, Greer y
Thorbercke.

De esta manera el indice de Head-count se define como:
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H=gqg/n
donde n es el tamafio total de la poblacion y ¢ el mimero de personas por debajo de la
linea de pobreza utilizada. Por otro lado la férmula de PG se define como:

q — v
PG=1/nY =)
i=1 <

donde y; denota los niveles de consumo de las personas, siendo y; el consumo de la
persona mds pobre, y; el siguiente en escala ascendente, y asi sucesivamente, siendo y, el
consumo de la persona menos pobre sin llegar a una linea de pobreza z. Y por dltimo, se
tiene el indice de Foster-Greer-Thorbercke:

2
9. 5

P, :1/,,2 (Z__XL)
i=1 <

A partir de esta tltima medida se puede realizar la agregacién de pobreza en una
poblacién de m subgrupos, la cual es planteada por Ravallion (1992) como:

Pn.

77

b
.Ms

~,
N

n
donde

o P(z,,y,;)
P = P2y

es la medida de pobreza para el j-ésimo subgrupo con poblacién n;, teniendo consumos yj;
parai=1, 2, ..., n, y un total de poblacién#s = an .

La curva de Lorenz es un instrumento muy comin usado en la representacién de la
desigualdad en la distribucién de los ingresos, esta curva agrupa pares ordenados de
porcentaje acumulado de ingreso (%Y;) recibido por un determinado subgrupo de la
poblacién (%P;) de n subgrupos, ordenado en forma ascendente de acuerdo a la cantidad
de ingreso (yi1<y2<...,<yn), y es definida por Medina (2001) como la relacion que existe
entre las proporciones acumuladas de poblacion (%P;) y las proporciones acumuladas de
ingreso (%Y;). De esta manera, si a cada porcentaje de poblacién corresponde el mismo
porcentaje de ingresos (Pi=Y;; V i), se forma una linea de 45°, llamada linea de igualdad
perfecta, la cual denota la ausencia de desigualdad.

A partir del drea formada por esta linea de 45° y la linea formada por la curva de Lorenz
es posible obtener el coeficiente de Gini, medida cominmente utilizada para evaluar la
desigualdad de ingresos en una poblacion. Este coeficiente se obtiene de la siguiente
manera:
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G=1+1—2/(u/(N2)2,.Y,.(N+1—i)
n

donde N es el nimero de personas o estratos de ingreso, p indica el ingreso medio y Y; el
ingreso de la persona o estrato.

Estas medidas de pobreza y desigualdad han servido como base para la creacién de los
modelos de descomposicién del cambio en la pobreza como el modelo Datt-Ravallion, €l
cual se define para la separacién del cambio total de pobreza en efectos de crecimiento y
redistribucién como:

P,—-P =G(1,2;r)+D(,2;r)+ R(1,2;7)

donde P, y P; son los niveles agregados de pobreza para la poblacion analizada en los
afios de inicio y fin del periodo a analizar respectivamente, mientras que los componentes
de crecimiento G(1, 2; r) y redistribucién D(1, 2; r) se definen como:

G(,2;r)= P(z/ i, L) - P(z/ 1, L,)
D(,2;r) = P(z/ u, L,) - P(z/ ., L,)

donde P(z/p, L) se denota como la medida de pobreza de una poblacién cuando la
distribucién de los niveles estandares de vida, evaluados con el nivel de ingreso, tiene una
media g, una curva Lorenz L y se cuenta con una linea de pobreza z. Estas ecuaciones
toman r como fecha de referencia para enfatizar el impacto de cada efecto, mientras que
R(1, 2; 1) denota el residual de la ecuacién de descomposicién. De esta manera, el
componente de crecimiento mantiene fijos los niveles de distribucién mediante el uso de
una misma curva de Lorenz para los dos periodos y el de redistribucidn fija los niveles de
ingreso, manteniendo L constante y evaluando s6lo la desigualdad en los niveles de esta
variable.

El segundo tipo de descomposicién a desarrollar en este trabajo es el planteado por
Ravallion y Huppi (1991), el cual aprovecha nuevamente los conceptos de agregacién de
pobreza del indice FGT. Este planteamiento se da mediante un modelo que resalta los
efectos intra-sectoriales y los movimientos poblacionales inter-sectoriales para un
periodo determinado.

La relacién del cambio en la pobreza con estos efectos parte definiendo Py como la
medida de pobreza FGT para un sector i con poblacién n en una fecha ¢, donde se tienen
m sectores y £ =1, 2. De esta manera, la descomposicion sectorial se define como:

m

(Ez - Pi1 )(”n )+ i(niZ - ”il)(E1) + z (P,z - Rl)(niZ -n,

i=1

M=

B-R=

i

I

donde el primer término corresponde a los efectos intra-sectoriales; el segundo a los
efectos derivados del desplazamiento de la poblacién entre los sectores; y el tercero
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corresponde a la interaccion de los efectos anteriores. Esto iltimo surge de la posible
correlacidn entre las ganancias sectoriales y los movimientos poblacionales.

REVISION DE LITERATURA

El concepto de pobreza se ha analizado de distintas maneras a lo largo del tiempo.
Algunos autores como Herndndez Laos (2000) hacen énfasis en los cambios en el
bienestar de las personas para contemplar su nivel actual de pobreza en comparacién con
un periodo anterior. Sin embargo, la relatividad del término de bienestar en una poblacién
complica su medicién, por lo que este autor utiliza el ingreso como variable proxy
haciendo referencia al poder adquisitivo que éste brinda y por tanto los bienes que se
pueden adquirir con el y asi aproximar el nivel de bienestar.

Las técnicas para medir y descomponer la pobreza para una regién, descritas en el
apartado anterior, han servido como base para el desarrollo de trabajos de autores como
Esanov (2006), quien analizé la dindmica y distribucién de la pobreza en Kazajistin
mediante el uso de los indices Head-counter, Poverty Gap y la medida de FGT, ademas
de la descomposicién Datt-Ravallion. Del mismo modo, Boccanfuso y Kaboré (2004)
analizaron el caso de paises en desarrollo por medio de la descomposicion de la pobreza
en los efectos relativos de crecimiento y redistribucién. Lépez Boo (2006) por su parte,
extendid el modelo de descomposicién de Datt-Ravallion para analizar los cambios en el
nivel del ingreso y su distribucién para el caso de Argentina en la década de los 90’s.

Para el caso de México, Székely (1998) obtuvo resultados que indican que para la década
de los 80’s los cambios en la pobreza se debieron a los movimientos en la distribucién del
ingreso, haciendo menos relevante la participacién del efecto de los movimientos en el
ingreso promedio de la poblacién. Cortez, Herndndez, Hernandez Laos, Székely y Vera
(2002) realizaron un estudio en torno a la evolucién de la pobreza en México para el
periodo 1992 — 2000 por medio del método de descomposicién de Datt-Ravallion. Sus
resultados demostraron que “los cambios en la pobreza respondieron sustancialmente al
crecimiento econdmico, ya que practicamente la totalidad de los cambios observados
pueden atribuirse a las fluctuaciones en el ingreso promedio de la poblacion”,
concluyendo asi que “los cambios en la pobreza durante los noventa parecen estar
asociados al ciclo econdmico y no a cambios en la distribucién del ingreso”. (Cortez et
al., 2002, 18)

Actualmente no se cuenta con estudios de descomposicion de ia pobreza mediante el uso
de modelos como el de Datt-Ravallion y el propuesto por Ravallion y Huppi en 1991 para
las entidades federativas de México. El presente estudio se enfoca al dinamismo de la
pobreza para el estado de Veracruz que se dio del afio 2000 al 2006, utilizando estos
modelos y comparando sus resultados con los niveles observados para el total del pais.
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DESCRIPCION DE LOS DATOS Y METODOLOGIA

Para este trabajo se utilizaron datos de la Encuesta Nacional de Ingresos y Gastos de los
Hogares (ENIGH) de los afios 2000 y 2006. También se podian haber tomado los censos
y conteos de poblacién y vivienda del INEGI, ya que al representar todo el universo y no
s6lo una muestra de la poblacién de estudio el error muestral desaparece. Sin embargo, €l
principal problema de utilizar conteos y censos es que no tienen como principal objetivo
una medicién detallada del ingreso. Los conteos del INEGI sélo tienen seis preguntas
relacionados con el ingreso de los hogares, mientras que la ENGIH, dependiendo cual
sea, tiene un total de 40 a 62 preguntas. Segin Loépez-Calva, Meléndez, Rascon,
Rodriguez-Chammusy y Székely (2005), el error estadistico para el afio 2000 de la
ENIGH a nivel nacional es de 3.7% mientras que el error de subreporte, el cual
representa la cantidad subestimada del ingreso, es de 83.9% para el censo de poblacién
del mismo afio, nivel que sesga en gran medida la significancia estadistica, por lo cual se
decidié utilizar }a ENIGH. Conforme se desagrega la ENIGH de nivel nacional a estatal,
los mismos autores sugieren que para el estado de Aguascalientes la ENIGH tiene un
error muestral de 39% mientras que el censo tiene un error de subreporte del 247.6%.
Veracruz, al ser el tnico estado que tiene segin el INEGI, a través de su apartado
“Conociendo las Estadisticas de México” (COESME), una muestra representativa para
los dos afnos 2000 y 2006, proporciona ventajas de significancia estadistica para el
presente estudio. Esta, junto con las condiciones contrastantes de importancia en el PIB y
rezago en indicadores socioecondmicos versus la media nacional, fueron las razones
fundamentales para la eleccion de esta entidad federativa en el presente estudio.

Para el analisis de la pobreza nacional se utilizaron muestras de 10,108 hogares para el
afio 2000 y 25,443 para el 2006, mientras que para el estado de Veracruz se contd con
muestras de 1,731 y 1,742 respectivamente para los afios mencionados. Ambas encuestas
son representativas a nivel nacional tanto para el drea rural como para el area urbana. Sin
embargo, es necesario sefialar que, como lo indican Lopez-Calva, et al. (2005), no es
posible la desagregacion a nivel estatal o municipal sin perder significancia estadistica,
por ello no se hizo un desagregado por entidad municipal para Veracruz.

Para la medicion de la pobreza en este trabajo primeramente se tratd de usar una escala de
equivalencia que divide el ingreso del hogar entre la raiz cuadrada del tamafio del mismo.
Esta escala fue empleada por Buhmann, Rainwater, Schmauss y Smeeding (1988). Sin
embargo al aplicarla en el andlisis del presente trabajo el indice Head-count mostraba
valores muy bajos de 11.3 y 9.5 para el total nacional y para el estado de Veracruz
respectivamente. Esto no coincidia con la estimacion de la pobreza alimentaria en
México que normalmente se encuentra entre 25% y 40%. Es importante sefialar que la
medicién de la pobreza puede verse alterada por las escalas de equivalencia, pudiendo
hacer de la seleccién de estas escalas un tema de gran importancia en lo que se refiere a la
medicién como es sefialado también por Aaberge y Melby (1998).

Para corregir esto se utiliz6 la escala de equivalencia llamada escala Oxford (OECD,
1982) la cual toma para el primer miembro de la familia un valor de 1, seguido por
valores de 0.7 para cada miembro adulto adicional en el hogar y 0.5 para cada niflo. Se
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usé esta escala debido a que es una de las mdas aceptadas a nivel mundial. Cabe
mencionar que hay pafses que no son miembros de la OECD que aplican otras
equivalencias de escala, tal y como lo describen Lépez-Calva, ef al. (2005).

Si bien es cierto que se pudo haber aprovechado la metodologia empleada por Elbers,
Lanjouw y Lanjouw (2003) para hacer de éste un anilisis mds detallado de la
descomposicion de la pobreza, no se hizo debido a dos motivos: la finalidad de este
estudio es ilustrar como una descomposicién de los indices estatales de pobreza puede
coadyuvar a un mejor disefio de politica; y segundo, porque se consideré que los datos
disponibles, se adaptan mejor a la metodologia que finalmente se utilizo, ello en virtud de
que las preguntas entre los censos de poblacién y conteos no son comparables, mientras
la informacién proveniente de las ENIGH’s tienen una mayor posibilidad de
comparacion.

Para el propdsito de este andlisis se tomé al ingreso percibido como la medida de
bienestar, sustituyendo esta variable por el consumo en la creacién de los indices H, PG y
P; debido a la complicacién que genera el cilculo del consumo por hogares, esto es
valido teniendo en cuenta que el ingreso percibido puede ser visto como una proxy de
consumo, tal como lo demuestra Ravallion (1992).

Una vez obtenidos los datos, el ingreso monetario se deflacté a precios del 2002
utilizando deflactores del Banco de México. Esto se realizé de forma anual para los afios
2000 y 2006 en ambas bases de datos (nacional y Veracruz). Las lineas de pobreza
utilizadas tanto a nivel nacional como para Veracruz para el afio 2000 fueron de $15.4 y
$20.9 pesos diarios de consumo, para las dreas rural y urbana respectivamente. Estas
lineas fueron tomadas en términos reales con base en la canasta alimentaria INEGI-
CEPAL de 1993, realizada por el Comité Técnico de Medicién de la Pobreza (2002).
Para el afio 2006 las lineas de pobreza fueron de $19.9 y $26.9 para ¢l drea rural y urbana
respectivamente segin datos del Banco de México.

La primera parte del desarrollo del presente trabajo consistié en analizar los patrones de
ingreso para los diferentes grupos de hogares a través del tiempo. Para este propésito se
construyeron medidas béasicas de desigualdad y pobreza tales como el coeficiente de
GINI y la curva de Lorenz, asi como los indices de Head-count, Poverty Gap y Foster-
Greer-Thorbercke, los cuales nos permiten evaluar la pobreza en tres dimensiones:
prevalencia de 1a pobreza, profundidad de la pobreza y severidad de la misma.

Una vez desarrollados estos indices, se utilizé la descomposicién de la pobreza de Datt-
Ravallion para obtener los efectos relativos de crecimiento y redistribucién del cambio en
la pobreza tanto para el estado de Veracruz como para el pais en general. Después de esto
se utiliz6 el modelo de descomposicion propuesto por Ravallion y Huppi (1991) mediante
la metodologia descrita en el marco teérico. De esta manera se obtuvieron los efectos
relativos involucrados en el cambio en la pobreza por sector urbano y rural para los
niveles nacionales y los correspondientes al estado de Veracruz que se describen en la
seccion de resultados del presente trabajo.
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RESULTADOS

En la tabla 1 se exhiben los tres indices que resumen la pobreza en sus tres dimensiones,
el primero es el Head-count, el cual muestra que para el afio 2000 el porcentaje de
poblacién por debajo de la linea de pobreza es de 19.2% en el estado de Veracruz
mientras que para el nacional es de 26.1%. Lo anterior indica que Veracruz en el afio
2000 era un estado con baja presencia de pobreza de acuerdo al promedio nacional ya que
la diferencia porcentual es de 6.9%.

Para el afio 2006 sin embargo, en lo que se refiere al mismo indice, Veracruz presenta un
incremento en la pobreza de 1.6% mientras que en el total nacional hay una reduccién de
la pobreza de 11. 9 puntos porcentuales. Lo que deja a Veracruz con una diferencia
negativa de 6.6 puntos de acuerdo al nacional. Esto ademas nos permite hacer notar que
esta entidad federativa no siguié la tendencia en materia de pobreza que tuvo el pafs
como conjunto.

Un dato adicional importante es que en ambas regiones y para los dos afios de andlisis, el
sector rural fue el que mostr6 una mayor presencia de pobreza, sin embargo fue el que
tuvo un mayor avance en cuanto al nimero de hogares en condiciones de pobreza. Esto
permite apreciar un contraste, pues a nivel nacional los dos sectores se vieron
beneficiados, sin embargo para Veracruz la incidencia en pobreza se redujo en el sector
rural pero se increment6 en el urbano.

Tabla 1: Indices de Pobreza de Foster-Greer-Thorbecke, 2000-2006
H PG FGT
2000 2006 Cambio 2000 2006 Cambio 2000 2006 Cambio
Veracruz

Urbano 12.5 16.0 3.5 32 63 3.1 1.4 4.0 2.6
Rural 312 243 -6.9 10.3 94 0.9 47 53 0.6
Total 19.2 20.8 1.6 5.8 8.1 2.3 26 4.7 2.1
Nacional

Urbano 162 8.6 -71.6 46 44 -0.2 20 34 1.4
Rural 36.4 23.1 -134 143 9.8 -4.6 77 5.7 2.0
Total 261 142 -119 94 6.5 -2.9 48 43 -0.5

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENGIH 2000 y 2006
Los indices muestran la severidad, profundidad y persistencia de la pobreza respectivamente
H:Head Count PG: Poverty Gap FGT: Foster-Greer-Thorbecke (a = 2)

Por otra parte, los indices de Poverty Gap y FGT exhiben que los cambios en la severidad
en el estado de Veracruz fueron mds notables que en los niveles nacionales. Esto
concuerda con el indice de Head-Count, pues muestra a Veracruz en una situaciéon més
desfavorable de pobreza que a México tanto en el sector urbano como en el rural. Es
importante sefialar la diferencia entre los sectores rural y urbano, ya que en el estado de
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Veracruz el sector que presenta el cambio negativo de acuerdo a los tres indices es el
sector urbano.

La tabla 2, muestra la desigualdad entre los diferentes percentiles de la poblacién. En la
primera columna se muestra la razén del ingreso del percentil 25 dividido entre la
captacidn del percentil 10. Esto da como resultado 1.70 y 1.80 respectivamente para el
2000 y 2006 para el estado de Veracruz, lo cual refiere que las personas en el percentil 25
del ingreso reciben 70% mas de ingreso.

Tabla 2: Desigualdad en distribucion del ingreso per-capita por areas urbanas y

rurales
Mitad Inferior Mitad Superior Rango
de la de la Intercuartil Colas
Distribucion Distribucion
Veracruz p25/p1  p50/p2 P75/pS p90/pS p75/p25 P90/p1 Gini
0 5 0 0 0
Total
2000 1.70 1.75 1.84 3.31 3.23 9.84 49.24
2006 1.80 1.83 1.88 3.39 3.45 11.21 50.82
Urbano
2000 1.44 1.69 1.78 3.12 3.01 7.63 46.02
2006 1.83 1.76 1.74 3.33 3.08 10.74 47.21
Rural
2000 1.51 1.71 1.76 3.05 3.01 7.90 48.53
2006 1.78 1.72 1.77 3.25 3.06 9.96 50.26
Nacional
Total
2006 2.01 1.84 1.79 3.09 3.28 11.44 48.58
2000 1.76 1.85 1.79 3.26 3.31 10.58 51.28
Urbano
2006 1.65 1.66 1.68 2.85 2.79 7.82 44,37
2000 1.51 1.68 1.71 3.03 2.87 7.67 47.60
Rural
2006 1.94 1.82 1.81 3.20 3.30 11.35 49.85
2000 1.70 1.79 1.79 3.06 3.20 9.29 49.07

Fuente: Elaboracién propia con datos de la ENGIH 2000 y 2006

Rango intercuartil: Se identifica por la divisién de la distribucién en 4 partes o cuartiles siendo los de en
medio el cuartil 25y 75

Colas: Muestra el cociente de los percentiles 10 y 90 considerado los dltimos de relevancia

Gini: Medida de desigualdad donde 100 indica perfecta desigualdad y 0 perfecta igualdad.

Un percentil es una de las noventa y nueve partes que dividen la distribucién en cien
partes de igual frecuencia. De ahi que la diferencia mas amplia es la razén del percentil
90 entre el percentil 10. Se pueden comparar estas razones entre el estado de Veracruz y
la nacional obteniendo un resultado importante, en 2000 y 2006, para el estado de
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Veracruz, estas razones son 9.84 y 11.21 y para el nacional son 11.35 y 9.29, esto
describe que mientras que para el estado de Veracruz ha aumentado la desigualdad entre
el percentil mds rico y el mas pobre, para el total nacional se ha reducido.

Al hacer la descomposicion de la pobreza por el modelo de Datt-Ravallion, para el estado
de Veracruz se encontr6 un cambio negativo en esta variable, aumentando ¢l nivel de
pobreza en la entidad federativa tal y como se presenta en la tabla 3. De este cambi6 se
identificé que el principal componente fue el cambio en el nivel de ingreso de la
poblacion, teniendo una importancia relativa de mds del doble del que refiere a la
redistribucién, Para el afio 2000 la media del ingreso de dicho estado fue de $1,982.3
mientras que para el afio 2006 fue de $1,909.4 lo que significa que hubo una reduccién
del ingreso medio en el estado de Veracruz, esto puede explicar el signo positivo y parte
del incremento en la incidencia de la pobreza en el estado.

Un importante hallazgo fue que para el sector rural se presenté una mejora en los niveles
de pobreza debido a un aumento en el ingreso, sin embargo para el sector urbano el
aumento en la pobreza fue consecuencia en mayor proporcién de una redistribucién de
los ingresos en los hogares.

Tabla 3 : Descomposicién del crecimiento y redistribucién de los cambios en la

pobreza
2000 2006  C2P Crecimiento Redistribucién Interaceion

Veracruz

Total 19.19 20.78 1.59 1.25 0.57 -0.23
Urbano 1248 1597 349 -1.89 4.31 1.07
Rural 31.23 2431 -6.92 -8.31 0.04 1.35
Nacional

Total 26.06 14.18 -11.89 -3.94 -9.46 1.51
Urbano 16.17 8.60 -1.57 -0.23 -7.25 -0.10
Rural 36.43 23.06 -13.37 -4.15 -10.03 0.81

Fuente: Elaboracién propia con datos de la ENGIH 2000 y 2006

En cuanto al cambio presentado a nivel nacional, los resultados muestran una
disminucién de la pobreza como consecuencia principalmente de una redistribucién en
los niveles de ingreso de la poblacién. Este resultado es consistente tanto para los
sectores urbano y rural, como para el total nacional. Lo anterior nuevamente muestra una
diferencia entre la tendencia que se da en la estructura del cambio en la pobreza entre
México y Veracruz.
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Tabla 4 : Descomposicién de la Pobreza
Urbano-Rural

Nacional Veracruz
Cambio Cambio Cambio Cambio
Absoluto Porcentual  Absoluto Porcentual
Cambio en Pobreza | o9 100.00 1.59 100.00
(Head-counter)
Efecto toal Intra-———_ 4 87.54 0.24 -14.90
Sectorial
Population-shift 2.07 17.45 4.10 258.33
effect
Efecto Interaccion 0.59 -4.99 -2.28 -143.44
Efectos Intra-
regionales:
Urbano -3.88 32.61 2.24 141.24
Rural -6.53 54.93 -2.48 -156.14

Fuente: Elaboracién propia con datos de la ENGIH 2000 y 2006

La tabla 4 muestra los resultados de la descomposicién del cambio en la pobreza
obtenidos mediante el modelo planteado por Ravallion y Huppi (1991). Entre los
principales resultados se tiene que para el caso nacional, la reduccién en la profundidad
fue de 11.89% del cual un 10.41 se debi6 a un efecto intrasectorial, mientras que 2.07%
de la reduccién se debié a un cambio en la poblacién, por ultimo para la descomposicién
nacional hubo un efecto indefinido de 0.59% que aumenté la pobreza, este término
involucra la interaccién de los efectos intrasectoriales y poblacionales. Los cambios que
se dieron dentro de los sectores analizados (urbano y rural) fueron muy significativos en
la reduccion de la pobreza, sobre todo para el rural con un 6.53% de reduccién, aunque el
urbano con un 3.88% no se queda atrds, haciendo el gran total de 10.41% que es el total
del cambio en la pobreza.

Por dltimo, se encontré que para Veracruz los resultados fueron diferentes. Esto debido a
que 1o 'sélo se incrementd la pobreza en términos totales (1.59%), sino que este resultado
se vio afectado de manera muy importante por los desplazamientos poblacionales entre
sectores, es decir los desplazamientos aumentaron en un 4.10% la medicién de la
profundidad de la pobreza. En cuanto a los efectos intraregionales pricticamente se
anulan ya que aunque hubo una reduccién en la pobreza de 2.48% en el sector rural y en
el urbano hubo un aumento de 2.24% haciendo un efecto intraregional de 0.24% en la
reduccion de la pobreza. Lo anterior confirma la disparidad entre la estructura y el
dinamismo que presenta la pobreza en México y Veracruz. En cuanto a los efectos
intrasectoriales se puede apreciar en la tabla 4 una mejora en el sector rural, pero
nuevamente es notable el aumento en la pobreza del sector urbano.
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CONCLUSIONES

La pobreza en Veracruz ha presentado una estructura y un dinamismo muy distinto en los
dltimos afios con respecto a México. A pesar de las condiciones aparentemente
favorables con que cuenta el estado en materia econémica y su importante posicién como
una de las entidades federativas con mayor participacién en la produccion y la poblacién
nacionales, esta situacion no se ha reflejado en el avance en materia de desarrollo social,
en particular en el aspecto de igualdad de ingresos.

A partir de este andlisis es posible observar las distintas tendencias con que se mueve la
pobreza en Veracruz cuando se le compara con el total nacional. Mientras que el pais
mostré un avance en términos de una menor poblacién en pobreza en el periodo de
andlisis, es decir, una reduccién en la pobreza, tanto en la incidencia como en la
severidad de la misma, en el estado de Veracruz se ha incurrido en niveles mas altos. Lo
anterior fue consistente con los resultados obtenidos en los indices empleados para la
medicién de la pobreza.

En los resultados nacionales el sector de mayor influencia fue el rural y éste mostré una
mejoria en el periodo de estudio, en contraste, para Veracruz, el sector mds determinante
fue el urbano y contribuyé de manera negativa, afectando el desempefio global del
indicador de pobreza de este estado.

Para el entorno nacional se ha visto cémo los efectos relativamente mas importantes en el
cambio de los niveles de pobreza, segiin los modelos de descomposicién utilizados en el
analisis, fueron el crecimiento del ingreso, para el modelo Datt-Ravalion y los efectos
intrasectoriales para el modelo de Ravallion y Huppi. Esto nuevamente presenta un
comportamiento diferente a lo ocurrido en Veracruz, puesto que los efectos obtenidos
como los de mayor influencia para esta entidad federativa, fueron los de redistribucién
del ingreso, principalmente en el sector urbano y los movimientos poblaciones en los dos
sectores para los modelos de Datt-Ravallion y Ravallion-Huppi respectivamente.

Estos resultados sugieren que se mantuvo la tendencia nacional descrita por Cortez, ef al.
(2002) para la década de los noventas, puesto que no sélo se redujo la pobreza del 2000 al
2006, sino que nuevamente esto se debid en mayor proporcion al aumento en el ingreso
promedio de los hogares, lo cual genera un crecimiento econdémico, y no a la
redistribucién de ingreso que se dio en este periodo. La reduccidén en la pobreza nacional
obtenida en este analisis concuerda con los resultados de Székely (2005), quien encontré
en su estudio una reduccién del nivel de pobreza para el periodo 2000-2004.

Lo anterior hace notar la disparidad en resultados de los programas de combate a la
pobreza entre Veracruz y México, posiblemente como consecuencia de falta de
coordinacién entre las politicas ptblicas ejecutadas a nivel federal, de reduccién de
pobreza nacional y las politicas publicas regionales o estatales, sin embargo este estudio
no analiza el efecto de las politicas publicas implementadas en la region.

Con base en los resultados obtenidos en el presente estudio, se proponen las siguientes
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lineas de investigaci6n a futuro. La primera de ellas enfocada a estudios que profundicen
en las disparidades mostradas en este trabajo, ampliando el periodo de anilisis y
estudiando los factores que causan dichas disparidades entre México y el estado de
Veracruz. Esto permitiria que el desarrollo de politicas piblicas pudiera enfocarse
directamente a los causantes de los problemas de pobreza e igualdad en esta entidad
federativa. Una segunda linea consistiria en estudios como el presente con modelos de
descomposicién del cambio en la pobreza que permitan identificar las diferencias en los
escenarios estatales y el contexto nacional al resto de las entidades federativas del pais.
Esto debido a que tal y como los resultados de este trabajo lo indican, a pesar de la
estructura y dindmica nacional en materia de pobreza y desigualdad, los estados pueden
presentar resultados diferentes del resto del pais en este tema. Esto puede ser utilizado
para la construccién de politicas piiblicas de mayor eficiencia para Veracruz y otros
estados de México, pues a pesar de ser el estado que recibe la segunda aportacién
monetaria mas grande para el combate a la pobreza por parte del gobierno federal, los
resultados no se han hecho notar como en el resto del pafs.
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PODER DE MERCADO EN EL COMERCIO INTERNACIONAL:
EXPORTACIONES DE MEXICO CORRESPONDIENTES AL CAPITULO 85

Gabriela Hernandez, Melissa Colter y Miguel Acosta'

Resumen

El presente trabajo tiene como objetivo investigar si existe discriminacién de precios en
los mercados externos en que México participa, en especifico los concernientes a
productos contenidos en el capitulo 85 del comercio exterior. El modelo empleado para
determinar si existe discriminacion de precios es el planteado por Knetter (1989), el cual
fue aplicado a cuatro subpartidas representativas de este capitulo. Se encontré evidencia
que sugiere una posible discriminacion de precios, sin embargo no se llegé a determinar
la fuente de ésta.

Palabras Clave: Discriminacion de precios, exportaciones, poder de mercado y comercio
internacional.

INTRODUCCION

La evolucion de la ciencia econdmica ha llevado a una constante buisqueda por lograr la
aplicacion directa de las representaciones abstractas de cada modelo propuesto para
lograr explicar lo que acontece a nuestro alrededor. La combinacién de diferentes 4reas
de la economfa ha dado lugar a resultados interesantes, un ejemplo de ello es la
aplicacién de la teorfa de juegos al campo del comercio internacional. Diversos
investigadores han modelado el intercambio entre paises como un juego dindmico, ya que
parte del presente toma su forma del pasado Karp y McCalla (1983).

En el caso mexicano, las exportaciones manufactureras hacia Estados Unidos han ido
perdiendo ventaja comparativa ante los bienes de exportacion procedentes de China, sin
embargo los productos electrénicos no han sufrido pérdidas en la participacién del
mercado estadounidense al que abastecen Chiquiar, Fragoso y Ramos-Francia (2007). A
través de la aplicacién de un modelo que indica si existe diferenciacién de precios entre
un pais exportador y los diferentes paises importadores, en la presente investigacidn se
analiza estadisticamente el poder de mercado que ejerce México. Los resultados
derivados de la aplicacién de dicho modelo podrian indicar si el posible poder de
mercado es una razén por la cual México no parece perder la porciéon de mercado
estadounidense en este tipo de bienes.

Se han realizado estudios que aplican teoria de juegos al mercado de productos agricolas,
sin embargo no se ha incorporado el andlisis estadistico del poder de mercado que tienen
los paises involucrados en el juego. (Love, Murniningtyas, 1992). Asimismo, no se

1 . ..
Los puntos de vista expresados en este documento corresponden tinicamente a los autores y no
necesariamente reflejan las ideas del ITESM.
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encontraron estudios que apliquen este tipo de andlisis a otros mercados ademas del
agricola. En la presente investigacion no se realiza la aplicacién de teoria de juegos
debido a que no existe toda la informacién que el modelo exige. Los resultados de la
aplicacién del modelo de discriminacion de precios a ciertas subpartidas del capitulo 85
sugieren que existe cierto grado de discriminacién de precios, lo cual podria tener
repercusiones en el disefio de politica comercial. Uno de los resultados principales es que
los mercados a los que México abastece no parecen tener una elasticidad de la demanda
constante, por lo que es recomendable realizar estudios especificos para cada bien de
exportacion con el fin de determinar los aranceles éptimos en cada caso.

El trabajo esta dividido en seis secciones; en la primera se presenta el marco teérico en el
que se basa la investigacion, para después pasar a la revisién de la literatura. El modelo
empleado en el presente trabajo se encuentra explicado en la seccion de metodologia, la
cual es seguida por la justificacion sobre los datos y muestra utilizados para la estimacién
del modelo. La quinta seccién presenta los resultados encontrados. Finalmente, se
plantean las diferentes lineas de investigacion futuras y se concluye.

MARCO TEORICO

Desde el comienzo de su estudio, la teorfa del comercio internacional ha sido
caracterizada por la aplicacién de modelos centrados en la proporcion de uso de los
diferentes factores de produccion. Es hasta las dltimas décadas de la historia econémica
que se han desarrollado enfoques alternativos a los modelos neoclasicos que buscan
“explicar situaciones que se observan en el comercio internacional y para lidiar con
situaciones que no pueden explicarse por medio de una interpretacién basada en la
proporcién de los factores” (Cordero-Salas, Sepiilveda, y Rodriguez, 2004, 19). En
general, estas teorias alternativas proporcionan una extension de los modelos neoclasicos
que incluyen conceptos como el poder de mercado, la discriminacién de precios y la
aplicacidn de teoria de juegos y su influencia en los niveles de comercio internacional.

El desarrollo tecnolégico ha facilitado el alcance de economias de escala, que a su vez
han originado una creciente diferenciacién en ventajas comparativas entre los paises y
consecuentemente un marcado aumento en el comercio internacional. Dado que los
rendimientos a escala crecientes que son ilustrados en las economfas a escala son
inconsistentes con la estructura de competencia perfecta, ha surgido la necesidad de
modelar los mercados internacionales como una estructura de competencia imperfecta
Helpman y Krugman (1992). Es asi que las caracteristicas propias de la estructura de
mercado, conocida en la teorfa microeconémica como competencia imperfecta, pasan a
ser un elemento importante de estudio en la teorfa del comercio internacional.

Uno de los principales factores de comercio internacional que proceden de la teorfa de la
competencia imperfecta es la diferenciacion de productos Torres (1996). Segin Parkin,
Esquivel y Avalos (2006), la existencia de este factor le da a una economia en particular
un elemento de poder monopdélico, mediante el cual la economia se convierte en la tnica
productora de la versién particular de un producto. Esta caracteristica ocasiona una
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diferenciacion de precios entre las diferentes economias que genera ventajas competitivas
y a su vez promueve el comercio. Lerner (1934) fue uno de los primeros investigadores
en incursionar en estas areas de la economfa internacional, definiendo un indice, llamado
indice de Lerner, de medicién del poder de mercado. Este indice se basa en la diferencia
entre el precio y el costo marginal sobre el precio, evaluado en el nivel de produccién
donde se maximizan las utilidades. El indice toma valores de 0 a 1, donde 1 implica un
mayor poder de mercado y O corresponde al caso de competencia perfecta (Pindyck,
Rubinfeld, 2000).

De la misma manera, los descubrimientos en la teoria de juegos han constituido una
nueva manera de resolver las preguntas del comercio internacional. Particularmente, uno
de los juegos que por su formulacién ha sido aplicado a la teoria del comercio es el juego
dindmico. Este juego consiste en la interaccion de los actores en un juego repetido con en
el cual se incluye la variable de informacién entre los participantes. Esta variable permite
que la reputacién de cada jugador influya sobre la credibilidad del acuerdo entre los
participantes, ya que cada uno de ellos evaluara st es mas importante mantener la relacién
con los otros a futuro u obtener ganancias extraordinarias en el presente por medio de un
desvio del acuerdo. Esta inclusion de la reputacién permite una aplicacién mads clara de
teoria de juegos dinamicos al comercio internacional.

REVISION DE LITERATURA

Para que exista comercio es necesario que dos individuos o entidades estén dispuestos a
realizar un intercambio, lo cual requiere que sus intereses sean satisfechos para que se
llegue a un acuerdo. Es por esto que el intercambio comercial puede verse desde una
perspectiva de teoria de juegos; sin embargo en necesario considerar que existen
objetivos en conflicto dado que cada pais pretende obtener un mayor beneficio de la
relacién comercial. En mercados internacionales es comiin que se den casos de
competencia imperfecta, como es el del comercio de productos agricolas Abbot y Kallio
(1996). Este mercado ha sido ampliamente estudiado, partiendo del modelo de duopolio,
como en McCalla (1966), asi como modelos que reconocen que otros paises pudiesen
ejercer cierto poder de mercado en el caso de bienes agricolas Carter, McCalla y Sharples
(1990). Dos vias han sido utilizadas para el andlisis de estas situaciones, el método de
variaciones conjeturales y los modelos de teoria de juegos Abbot y Kallio (1996).

De acuerdo con Karp y McCalla (1983), en muchos mercados el comercio internacional
es dominado por pocos agentes en uno o ambos lados del mercado, es decir, tanto el que
importa, como el que exporta, puede ejercer poder de mercado. Asimismo, aseguran que
la postura comercial de las naciones estd fuertemente influenciada por agencias
comerciales gubernamentales o por politicas gubernamentales. Dado que existen pocos
agentes en el mercado, se puede esperar que sepan el poder que tienen, por lo que para
modelar una situacién como esta se requiere de juegos dinamicos, que involucren poder
de negociacién (Karp, McCalla, 1983). Ademas, dado que la situacién actual depende de
lo ocurrido en el pasado y que se tienen datos discretos, se necesitan juegos dindmicos en
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diferencia. El método general que utilizan estos autores para representar este tipo de
juego en diferencia se basa en los modelos de programacién dindmica de Kydland (1975).

Love y Murniningtyas (1992) proponen una forma de estimar empiricamente el poder de
mercado ejercido por agencias comerciales gubernamentales tanto en el mercado interno
como externo. De acuerdo con estos autores, estudios anteriores sobre modelos de
comercio internacional construidos utilizando teoria de juegos, se han enfocado en
explicar la naturaleza econdmica y politica del comercio agricola, sin embargo no han
intentado medir estadisticamente el poder de mercado de las naciones involucradas.
Asimismo, otros autores que han propuesto diversas formas de investigar la existencia de
diferenciacién de precios en mercados internacionales, tal es el caso de Knetter (1989)
quien se basa en el hecho de que los precios ofrecidos por un pais exportador, tomando
en cuenta el tipo de cambio de los paises importadores, debe ser igual para todos ellos y
cambia solamente a través del tiempo.

A partir del modelo propuesto por Knetter, los autores Uusivori y Buongiorno (1991)
realizaron un estudio sobre las exportaciones de productos de madera, concluyendo que
el supuesto de existencia de competencia perfecta en el mercado exportador de madera en
Europa era una sobre simplificaciéon del problema. Adicionalmente, Yerger (1996)
estudia el mercado internacional de la madera utilizando el mismo método, pero afiade la
estimacion del indice de Lerner, encontrando variaciones en Europa, América Latina y
Japén, sin embargo el autor sugiere que dicha variacion no se debe a la presencia de
competencia imperfecta, sino a un alza temporal en la demanda y a la imposibilidad de
los productores de cubrirla, por lo tanto el precio se encuentra por encima del costo
marginal. Consideramos que este modelo no se puede utilizar para el presente trabajo
debido a que las manufacturas tienen una exposicién mds alta a los ciclos econémicos y
sufren variaciones fuertes en la demanda, por lo que el modelo no permitiria llegar a
conclusiones certeras. En 1995, Genesove y Mullin utilizan un método alternativo para
medir el poder de mercado bajo la teorfa NEIO (New Empirical Industrial Organization)
y el enfoque de variaciones conjeturales. En este modelo, se le agrega un factor de
conducta a la optimizacidn del precio igual al costo marginal, el cual depende del nimero
de productores que se encuentran en el mercado y que, por simplicidad, se suele suponer
constante. Para este pardmetro se utilizd como proxy el indice de Lerner, encontrando
que era cercano a 0.1, por lo que se concluyé que existe competencia imperfecta. El
indice de Lerner es dificil de calcular, dada la dificultad en la obtencién de los costos
marginales para los distintos productos de exportacién.

Bresnahan (1989) plantea una alternativa al modelo desarrollado por Knetter, al sugerir
un estudio econométrico, a partir de la concepcién de la funcion de demanda, para
identificar si un grupo de exportadores poseen poder de mercado, ello con el fin de
determinar si se estd cometiendo dumping. El autor plantea un modelo para la demanda
mundial de exportaciones de salmén, suponiendo un costo marginal agregado para la
misma industria. Utilizando una ecuacién de equilibrio, donde una de las variables
explicativas es la cantidad exportada dividida entre el PIB del resto del mundo; se tiene
que si el coeficiente estimado de dicha variable no es estadisticamente diferente de cero,
indica que la estructura de mercado es competencia perfecta.



Vol. Il Num. 1 Herndndez, G. et al.: Poder de mercado en el comercio internacional... 21

El modelo de Knetter ha sido aplicado por diversos autores para el caso de industrias
particulares. Por ejemplo, en un estudio hecho por Carew (2000) se busca analizar el
comportamiento de los precios aplicados por exportadores canadienses y americanos a
productos agricolas, la aplicaciéon del modelo de Knetter resulta conveniente ya que
permite identificar la conducta de los precios en el mercado de competencia imperfecta.
De forma similar Kan (2001) busca examinar la evolucién del los precios de las
exportaciones textiles de Turquia para la década de 1990. Bodnar, Dumas y Martson
(2003), lo utilizaron dentro de la industria de méquinas para la construccién en Japén con
el fin de establecer los efectos de los tipos de cambio y la apertura del pais receptor en los
cambios de precios internacionales. Por otro lado, Glauben y Loy (2003) comparan los
resultados de la aplicacién de este modelo a la industria de alimentos y bebidas de
Alemania con los resultados obtenidos bajo el modelo de residuales de la elasticidad de la
demanda, obteniendo resultados distintos en varios casos. Finalmente, Gagnon y Knetter
(1995) aplican una variacién del modelo de Knetter a la industria automotriz para medir
el efecto que los movimientos en el tipo de cambio ejercen en diferentes mercados
destino.

El Banco de México realizé en el 2007 un estudio sobre el patrén de ventajas
comparativas reveladas de México en los flujos internacionales de comercio de productos
manufacturados para el periodo 1996 a 2005 (Chiquiar, Fragoso, Ramos-Francia, 2007).
Dentro de dicho trabajo se puede encontrar la participacién tanto de México como de
China en las importaciones de diferentes productos de manufactura en Estados Unidos de
América. Se encuentra que México tiene una mayor participacién y ventaja en la
categoria de “Equipo, Aparatos y Componentes Electrénicos”. A partir de ésta
informacién se puede plantear la cuestion de si México tiene un poder de mercado en los
bienes comprendidos en la mencionada categoria, asi como las implicaciones de politica
que el posible poder de mercado puede tener y la forma en que el comercio se
desarrollara entre los paises involucrados dada la estructura de mercado.

Como pudo verse en esta seccién, la medicién de poder de mercado en el marco
internacional ha sido tema de multiples estudios. En el caso de México resulta
sumamente complicada la implementacién de los modelos basados en costos marginales,
dado que no se cuenta con la informacién conducente para dichos andlisis. Es por esta
razén que se decidié adoptar €l modelo propuesto por Knetter, dado que éste es
ampliamente aceptado por otros autores ademds de que se cuenta con la informacién
suficiente para estimarlo. A continuacidn se realiza la descripcion de la metodologia, asi
como su aplicacién empirica, seguida por los resultados obtenidos en la estimacién.

METODOLOGIA

Modelo de medicion de discriminacion de precios

Con el propésito de investigar si existe o no discriminacién de precios en el mercado de
manufacturas, en especifico de equipo eléctrico, se utilizé el modelo propuesto por
Knetter (1989) dado que se observd, a través de la revision de literatura, que es un
modelo ampliamente aceptado y utilizado por diversos autores. Asimismo, los datos
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requeridos por el modelo se encontraban disponibles para el caso de México. En este
modelo se considera a un exportador vendiendo un mismo bien a N diferentes mercados,
cuyas respectivas demandas estdn dadas por:

g, = fi(s,py vy

Donde:
i =Mercado de exportacion que vade 1 a N

q,, =Cantidad demandada por i en el periodo t
s, =Tipo de cambio del mercado i en el periodo t
p,, =Precio de exportacion al mercado i en el periodo t en moneda del exportador

v, = Vector de variables aleatorias que pueden desplazar la demanda

Asimismo, los costos del pais exportador estin dados por:
C = C(Z 9.)0,

Donde:
q,, = Cantidad demandada por i en el periodo t

C, = Costo total en moneda del exportador en el periodo t

O, = Vector de variables aleatorias que pueden desplazar la funcion de costos
Con esto, se definen las ganancias del exportador como:

Hr = z pitqit ‘C(z qir)b:

Sustituyendo las funciones de demanda en la funcién de ganancias, y maximizando en
cada uno de los mercados se obtiene:

git
Py =€ €, _1’
Donde:

P, =Precio del bien para el mercado i en el periodo t

¢, = C'8, =Costo marginal

&, = Elasticidad de la demanda al precio del mercado en moneda local

La dltima igualdad indica que el precio es igual al costo marginal dnicamente cuando la
elasticidad de la demanda es infinita, que es el caso de competencia perfecta. En los
demais casos se presenta un mercado de competencia imperfecta, ya que existe una
diferencia entre precio y costo marginal, dada por la elasticidad de la demanda en el
mercado de exportacién.



Vol. Il Num. 1 Herndndez, G. et al.: Poder de mercado en el comercio internacional... 23

Dado que no existe informacién sobre costo marginal de diversos bienes asi como de las
elasticidades de la demanda de los paises importadores de dichos productos, Knetter
propone la siguiente especificaciéon del modelo para la aplicacién empirica, en la cual es
posible distinguir entre tres estructuras de mercado diferentes, la de competencia perfecta
y dos tipos de competencia imperfecta. Se tiene el siguiente modelo en forma lineal:

Inp,=6+4+p1ns, +u,

Donde:
p, =Precio del bien para el mercado i en el periodo t

6, = Efecto de tiempo
A, = Efecto asociado al pais
s, = Tipo de cambio del mercado i en el periodo t en moneda del exportador

u, =FError de la especificacion

Para determinar la estructura de los mercados en cuestién, se deben plantear diferentes
hipétesis sobre los coeficientes. El caso de competencia perfecta implica que €l precio sea
igual al costo marginal, ademas de que los precios de exportacion sean los mismos en los
diferentes mercados, es decir, en los diferentes paises. De esta forma, tanto A como B
deben ser iguales a cero, ya que no existen efectos atribuibles al pais del que se trate, y
s6lo los efectos debidos al tiempo servirdn para medir el precio comin que se da en cada
periodo.

Al considerar el caso de competencia imperfecta, Knetter propone el supuesto de
elasticidad de la demanda constante, 1o que implica que el precio cobrado a cada mercado
es igual al costo marginal mds una cantidad fija, dicho costo marginal es constante en
todos los mercados, pero difiere en el tiempo; se supone que los bienes de exportacion
son creados por una misma industria con una misma tecnologia de produccion, es decir,
los bienes de diferentes empresas estan agregados para efectos del modelo. Las
cantidades cobradas por encima del costo marginal pueden cambiar entre los diferentes
destinos. En este caso los efectos del tiempo medirdn el costo marginal a través del
tiempo, esto debido a que, en el modelo tedrico se establece que el precio es igual al
costo marginal multiplicado por un factor construido a partir de las elasticidades; dichas
elasticidades son propias de cada mercado, es decir de cada pais destino, por lo tanto en
la especificacion empirica, el efecto pais se asocia al factor de elasticidades, mientras que
el efecto tiempo es asociado al costo marginal, que es el mismo en los diferentes
mercados. Knetter especifica que una implicaciéon importante del modelo con
discriminacién de precios y elasticidad de la demanda constante es que no existe
variacién residual de los precios de exportacion que pueda estar correlacionada con los
tipos de cambio de cada pafs destino. En este caso la hip6tesis nula es que el coeficiente f3
es igual a cero, pero se permite que A difiera en los diferentes paises.

Existe la posibilidad de que se presente una correlacion entre los factores que afectan la
oferta y la demanda en los mercados de bienes y los factores que afectan los tipos de
cambio. En este sentido, Knetter argumenta que en general los resultados no son
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afectados, ya que bajo la hipétesis nula el dnico efecto sobre el precio se da a través del
costo marginal, el cual es comiin a todos los paises destino. Esta conclusién se mantiene
incluso al considerar el modelo de discriminacién de precios con elasticidad de la
demanda constante.

El hecho de que el coeficiente B resulte significativo en cualquiera de los dos casos antes
mencionados, es decir, que se rechace la hipétesis nula no concuerda con competencia
perfecta ni con discriminacién de precios. De acuerdo a Knetter, un coeficiente del tipo
de cambio diferente de cero implica que no existe una elasticidad constante de la
demanda, por lo que los precios de exportacién van a depender de los tipos de cambio
relevantes en cada mercado. Si la demanda, percibida por la firma, se vuelve mds eléastica
conforme se aprecia la moneda local, entonces el margen Sptimo impuesto por el
exportador deberd caer conforme la moneda extranjera se deprecia. De esta forma,
Knetter indica que los coeficientes estimados del tipo de cambio proveen evidencia
acerca de como las elasticidades cambian a lo largo de la demanda que el exportador
enfrenta en los diferentes mercados.

Es importante mencionar que ain si las demandas de los paises destino presentan cierto
grado de heterogeneidad en su convexidad o si los tipos de cambio entre la moneda del
exportador y las monedas de varios destinos se comportan de forma diferente, los efectos
del tiempo atin pueden proveer cierta medida de los cambios en el costo marginal de un
periodo a otro.

En la estimacion se utilizé el método de regresién de minimos cuadrados ordinarios; se
incluyeron doce variables dicotémicas para el efecto tiempo, excluyendo el afio 2006
para evitar multicolinealidad. Asimismo se incluyeron seis variables de efecto pafs,
excluyendo una por el mismo motivo.

Datos y muestra
Con el fin de llevar a cabo la aplicacién del modelo, se utilizaron los datos contenidos en
los Anuarios Estadisticos de Comercio Exterior del Instituto Nacional de Estadistica y
Geografia (INEGI), en especifico aquéllos correspondientes a las exportaciones medidas
en moneda nacional. Dada la alta exigencia de datos del modelo, se eligieron solamente
cuatro subpartidas comprendidas en el capitulo 85. Dichas subpartidas fueron elegidas en
base a la participacién que tienen en el comercio exterior, esto es, fueron elegidas
aquéllas cuyos productos eran exportados en una mayor cantidad. Las subpartidas
elegidas fueron:
1. 85.06.19: Pilas y baterias de pilas eléctricas, que no son de diéxido de magnesio,
oxido de mercurio ni de 6xido de plata
2. 85.28.10: Receptores de television a color
3. 85.42.11: Circuitos Integrados y microestructuras electrénicas numéricas o
digitales
4. 85.44.30: Juego de cables para bujias de encendido y conductores eléctricos para
una tension inferior o igual a 80 V
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El periodo de muestra elegido fue de 1994 a 2006, ya que comprende un periodo en el
que la estructura del comercio exterior de México se mantuvo relativamente estable, dado
que se habia llevado a cabo la firma del Tratado de Libre Comercio de América del Norte
(TLCAN). Cabe mencionar que el TLCAN establece una liberalizacién gradual en ciertas
fracciones arancelarias. En el caso de la subpartida 85.06.19, analizada en el presente
trabajo, se dio una reduccidn gradual de aranceles en 10 afios partiendo de una tasa base
de 15%, es decir, quedd completamente liberalizada en el 2003, lo cual tiene efecto en los
niveles de comercio exterior de México en el bien correspondiente en el periodo de
muestra. La subpartida 85.28.10 presentd una liberalizacién inmediata para nueve de las
dieciséis fracciones contenidas en la subpartida, las otras siete fueron liberalizadas
gradualmente en cinco afios, terminando en 1998. Finalmente, las dos subpartidas
restantes quedaron liberalizadas en 1994, por lo que el cambio gradual en aranceles no
tiene impacto en el periodo de muestra. Cabe aclarar que los datos utilizados
corresponden a subpartidas, debido a que para los afios de 1994 a 1999 no se dispuso de
registros por fraccidén arancelaria.

Una limitante del estudio se derivada de la medicion de las variables empleadas. En
especifico, la subpartida 85.28.11, correspondiente a receptores de television a color, tuvo
cambios importantes debido al desarrollo de nuevas tecnologias, asimismo la subpartida
85.42.11 también sufrié6 cambios debido al mismo progreso tecnoldgico. Ademds la
forma en que se dividen las subpartidas en los Anuarios Estadisticos del Comercio
Exterior cambi6 a partir del afio 2002, ya que hasta antes de dicho afio no se reportaban
los datos correspondientes a las fracciones arancelarias. En particular, el modelo de
Knetter no incorpora el efecto del cambio tecnoldgico en el modelo de estudio, por lo
tanto, la subpartida correspondiente a los receptores de television a color podria arrojar
resultados poco precisos. Sin embargo, en las otras tres subpartidas los cambios son
minimos, por lo que esta limitante no invalidaria los resultados encontrados.

Dentro de cada subpartida, se eligieron los paises con base en el nivel de comercio que
mantuvieron con México a lo largo del periodo de muestra, algunos de estos paises no
mantuvieron relaciones comerciales con México durante todos los afios de la muestra, lo
cual representa otra limitante del estudio. Fueron seleccionados los siete paises con
mayores importaciones provenientes de México, tomando como variable de decision la
cantidad de importaciones. Con el fin de obtener el precio unitario, se utilizé el valor total
de las exportaciones de cada uno de los paises entre la cantidad de exportaciones del
mismo pais, ambos datos reportados en los Anuarios Estadisticos de Comercio Exterior.

Otra limitante importante surge del hecho de que los datos empleados estin agregados
por industria, mientras que el modelo presupone que las exportaciones son realizadas
inicamente por una firma, por lo que el modelo puede ser utilizado pensando en que
caracteriza el comportamiento de una firma representativa del pafs exportador, es decir, el
modelo captura la diferenciacién en precio entre paises no entre las firmas al interior del
pais.

Los tipos de cambio de los diferentes paises fueron obtenidos del Banco de Informacién
Econémica del INEGI, asi como de los Bancos Centrales de los diferentes paises. Cabe
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mencionar que la mayoria de los tipos de cambio estaban reportados en términos de
dolares estadounidenses, por lo que fue necesario realizar triangulaciones. Esto se hizo
dividiendo el tipo de cambio de pesos mexicanos por délar estadounidense entre el tipo
de cambio de la moneda extranjera por délar estadounidense. Asimismo, para estimar los
modelos utilizando el tipo de cambio real, se utilizaron datos de la Organizacién para la
Cooperacién y el Desarrollo Econémico (OCDE) sobre la variacién del Indice de Precios
al Consumidor de cada uno de los paises, para que fungiera como deflactor (base 1993)
del tipo de cambio. Este deflactor se construy¢ utilizando el cociente del IPC de México
entre el [PC del pais extranjero. Al multiplicar el deflactor por el tipo de cambio nominal
derivado de la triangulacién se obtuvo el tipo de cambio real. Cabe aclarar que el modelo
exige el tipo de cambio en términos de la moneda del exportador, en este caso México,

por lo tanto se calculd la inversa del tipo de cambio derivado anteriormente para obtener
" la moneda del pais extranjero en términos de pesos mexicanos.

RESULTADOS

Se realiz6 la estimacién de cuatro modelos de exportacién para el periodo 1994 al 2006,
los cuales corresponden a las cuatro subpartidas mencionadas. Siguiendo los modelos de
Knetter, todas las estimaciones contienen una constante, un conjunto de doce variables
dicotémicas de tiempo, las cuales excluyen al afio 2006, un conjunto de seis variables
dicotémicas correspondientes al efecto pais, excluyendo también un paifs, para evitar
singularidad. Las variables dicotomicas de tiempo se construyeron de tal forma que la
que correspondiese al afio en cuestién tomara valores de uno para los datos de ese afio y
cero para los demds. Las variables dicotémicas del efecto pafs toman el valor de uno si se
trata del pafs en cuestién, para todos los afios, y cero para los demds pafses. Knetter
especifica que los efectos fijos deben ser interpretados como diferenciales de los
implicitos en la constante de la estimacion, esto indica que la suma de aquellos efectos
que resulten significativos y la constante de la estimacion es igual al logaritmo natural del
precio.

Cabe mencionar que en la tabla de resultados se excluyen tanto la constante como los
efectos de tiempo, esto debido a que, para el andlisis del presente trabajo, resultan mas
importantes los efectos asociados al pais asi como los efectos asociados al tipo de cambio
para determinar si existe discriminacién de precios. Asimismo, tanto la constante como
los efectos del tiempo resultan significativos en la mayoria de los casos.

Cada uno de los modelos fue estimado utilizando tanto el tipo de cambio nominal como
el tipo de cambio real. La tabla siguiente contiene los resultados de las estimaciones de
todos los modelos. Se muestra también el resultado de la prueba sobre los coeficientes de
los efectos de los paises, cuya hipétesis nula es que todos los coeficientes son
simultaneamente cero, asimismo se presentan los datos correspondientes a la prueba
Durbin-Watson (DW) para cada modelo asi como el célculo del VIF para cada uno de
ellos. Por otra parte, en el anexo se pueden encontrar pruebas de White para comprobar la
ausencia de heteroscedasticidad.
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Tipo de Cambio Tipo de Cambio
Subpartida Pais Nominal Real

Destino A [ A B
85.06.19 Brasil 9.275* 4.756* -2.7781* 5.611*
[0.0409] {0.00751 [0.0469] [0.0081]
Costa Rica 0.774 0.079 0.182 -0.089
{09127} [0.9673} {0.928] [0.94443
Repiiblica Dominicana -1.366 1.135 -0.680 0.560
(0.6782] {0.4696] [0.4936] [0.512}
EUA 5.483 2.342%* 1.657 1.421%*
[0.1326] [0.0662} [0.1324] [0.0222})
Panama -2.114 -1.171 -0.586 -0.266
10.5584] [0.3523] [0.5858] 0.6399]
Perd -1.449 -1.870 -0.378 -0.316
{0.6691 [0.3554] [0.7103} {0.7352}
Venezuela -0.219 -0.322
[0.7401] [0.3825]
R? 0.594 0.593
Dw 2.193 2.156
VIF 2.629 2.690
F 2.862* 2.214%*
[0.0174] {0.0562]
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Tipo de Cambio Tipo de Cambio
Subpartida Pais Nominal Real
Destino A B A B
85.28.10 Canadd 4.317* -1.765* -1.316* -0.628
[0.0326] {0.041) [0.0411] [0.2555]
Chile -0.272 -0.412 -1.680 0.498
[0.9601] 10.7126] 10.3484] 10.5169)
Corea del Sur 6.237 -1.624 0.488 -0.715
[0.3201) [0.1500] [0.7984] [0.3274]
EUA -4.261** -1.258 -1.219** -0.347
[0.0541] [0.1575] [0.0671] [0.5396]
Pert 5.866 6.615* 0.491 1.745
[0.1113]) [0.039] [0.5475] [0.1663]
Puerto Rico -4.634* -1.592%+* -1.382%* -0.632
[0.0434] [0.0862] [0.0666] [0.3673]
Venezuela -0.376 -0.322
[0.3793] [0.3192]
R2 0.918 0.917
DW 2238 2.224
VIF 12.445 12.318
F 2.493* 2453*
{0.0321] {0.0346}
85.42.11 EUA 8.334 -0.854 1.162 -2.384*
[0.2147] [0.6077] [0.5926] [0.0367]
Hong Kong 8.63 2.69 3.361 -0.568
[0.173] [0.1213] 10.1345] [0.6208]
Paises Bajos 12.887* 1.039 4.212%* -3.373%%
{0.0441] [0.3531] [0.0646] [0.0511]
El Salvador 8.862 -0.344 3.594 -0.675
10.15691 {0.4286] {0.1211] [0.1163]
Singapur 11.031** 0.632 2501 -1.659
[0.0929] [0.7343] [0.2446] [0.1397]
Venezuela 8.082 03102 1.118 1.145%*
[0.2182] [0.7025] [0.6039] 10.0770]
Pert -8.682 -5.766%**
{0.1298] 10.0704]
R2 0.586 0.604
DwW 1.994 1.992
VIF 2.308 2.679
F 1.652 1.966**
10.1556] [0.0911}
85.44.30 Alemania 0.643 -0.684 0.548 -0.515%
[0.7086] [0.1002] [0.6662] [0.0458]
Brasil 2273 0.892 -0.681 1.270
[0.343] [0.2565] [0.66291 [0.1669)
Colombia 11.581* -2.032* 10.241* -1.797*
10.0215) [0.0326] [0.0309] 10.0456]
EUA 0.035 -0.125 0.0844 -0.0978
[0.9865] 10.86511 [0.9528] [0.7768]
Honduras 0.034 -0.319 -0.796 1.593
[0.9877] {0.9338] [0.6236] [0.5269]
Japén -1.275 0.796 0.255 0.384
[0.6793] [0.3518] [0.8617] [0.2481]
Venezuela 0.067 0.064
10.8635] [0.7604]
R2 0.716 0.724
DW 2439 2425
VIF 3.861 3.968
F 1.617 1.203
[0.1566] [0.3162]

Elaboracién Propia con datos de los Anuarios Estadisticos de Comercio Exterior del INEGT

* Significativo a un nivel del 5% .
** Significativo a un nivel del 10% .

Los niimeros entre corchetes son valores p.
F es el valor F para la prueba que plantea que V,{l =0
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En la subpartida 85.06.19, correspondiente a pilas y baterias de pilas eléctricas, que no
son de diéxido de magnesio, 6xido de mercurio ni de éxido de plata, se encuentra que
solamente el coeficiente de Brasil es significativo a un nivel de confianza del 5% tanto en
modelo con tipo de cambio nominal como con tipo de cambio real; se puede observar
también que la prueba F en ambos modelos resulta significativa, lo que sugiere que no se
puede decir que el mercado sea de competencia perfecta, sino que hay indicios de
discriminacién de precios. Asimismo, dos de los coeficientes que acompafian al tipo de
cambio son significativos al 5% y uno mas al 10%, lo que sugiere que no se tiene una
elasticidad de la demanda constante, esto sugiere que los coeficientes estimados de los
efectos de tiempo no necesariamente indican el costo marginal, sin embargo de acuerdo
con Knetter, el hecho de que la elasticidad de la demanda no sea constante no invalida los
resultados, sino que puede orientar la politica comercial del pafs exportador, para poder
aumentar aranceles en aquellos paises que tengan una menor sensibilidad a cambios en
precio. Se puede observar que el DW de ambos modelos sugiere que no existe
autocorrelacién entre los datos empleados para las estimaciones; asimismo, se puede
descartar el problema de multicolinealidad debido a que los VIF correspondientes a la
subpartida tanto con el tipo de cambio nominal como el real son relativamente bajos.
Finalmente, para el caso del modelo con tipo de cambio nominal, no es posible descartar
el problema de heteroscedasticidad a un nivel de confianza de 95%, sin embargo,
tomando el modelo estimado con tipo de cambio real si es posible descartar este
problema.

En el caso de la subpartida 85.28.10, que incluye a los receptores de television a color, se
encuentra mayor evidencia de una discriminacion de precios ya que los coeficientes de
Canad4, EUA y Puerto Rico, resultan significativos utilizando ambos tipos de cambio. En
el modelo con tipo de cambio ajustado se observa que ninguno de los coeficientes que
acompafia al tipo de cambio es significativo, lo que sugiere que existe una elasticidad de
la demanda constante. Finalmente, las pruebas F apoyan la conclusién de que existe
diferenciaciéon de precios en el mercado ya que en ambos casos son altamente
significativas. En el caso de este mercado se puede esperar cierta diferenciacion ya que se
trata de una subpartida cuyos productos han crecido en variedad. En el caso de esta
subpartida se presenta el problema de multicolinealidad, dado que se tienen VIF muy
altos, lo que podria invalidar los resultados obtenidos. El problema de autocorrelacién no
estd presente, ya que los DW correspondientes son cercanos a dos, y se encuentran dentro
de 1a regién de aceptacién, asimismo, se puede decir que existe heteroscedasticidad en el
modelo con tipo de cambio real a un nivel de significancia de 5%, lo cual es de esperarse
debido a los grandes cambios tecnoldgicos que han sufrido los bienes incluidos en la
subpartida.

El caso de la subpartida 85.42.11, que corresponde a circuitos integrados vy
microestructuras electrénicas numéricas o digitales, no proporciona evidencia fuerte
sobre discriminacién de precios, ya que en el modelo con tipo de cambio nominal
solamente el coeficiente relacionado a Paises Bajos es significativo a un nivel de 5% de
confianza, y es significativo sélo al 10% de confianza en el modelo con tipo de cambio
real. Asimismo, la prueba sobre todos los coeficientes en conjunto indica que no se puede
rechazar la hipdtesis de que son simultineamente iguales a cero en el caso del modelo
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con tipo de cambio nominal, lo que sugiere la existencia de competencia perfecta; en el
caso con tipo de cambio real, la prueba indica que los coeficientes son diferente de cero
s6lo a un nivel de 10% de confianza. Es importante destacar que en el modelo con tipo de
cambio real los coeficientes que acompafian a los tipos de cambio resultan significativos,
lo que sugiere que no existe una elasticidad de la demanda constante en el mercado. La
subpartida no presenta problemas de autocorrelacién ni multicolinealidad, ya que los
coeficientes de DW son muy cercanos a dos, ademds de que los VIF son relativamente
bajos. Finalmente, tampoco se presenta heteroscedasticidad a un nivel de significancia
del 5%, para ninguno de los dos modelos estimados.

Por iltimo, el caso de los juegos de cables para bujias de encendido y conductores
eléctricos para una tensién inferior o igual a 80 V, que se incluyen en la subpartida
85.44.30, no presenta una clara discriminacion de precios, ya que solamente en el caso de
Colombia los coeficientes de ambos modelos resultan significativos. Ademas sélo el
modelo con tipo de cambio real indica que los coeficientes del efecto por pais son
significativos a un nivel de confianza del 5%. Por su parte, los coeficientes que
acompaiian a los tipos de cambio resultan significativos en el modelo con tipo de cambio
real, sugiriendo que la elasticidad de la demanda del mercado no es constante. En el caso
de la presente subpartida se encuentran coeficientes de DW un poco maés elevados, los
cuales se encuentran en la regién de incertidumbre para la prueba de autocorrelacién, por
lo que no se puede definir si existe o no dicho problema. Se puede decir que no existe
multicolinealidad porque los VIF correspondientes son bajos. Asimismo, es posible
descartar el problema de heteroscedasticidad a un nivel de confianza de 5% de acuerdo a
los resultados de la prueba de White.

Se puede decir que los resultados presentados sugieren que existe cierta diferenciacién de
precios en los mercados analizados, lo cual da pie a cuestionar cudl es la fuente de dicha
diferenciacion de precios, ya sea un poder de mercado por parte del exportador o bien por
parte del importador, en especifico, puede haber dudas sobre la fuente de discriminacidn
de precios con respecto a los Estados Unidos, dado que éste es el principal socio
comercial de México y es quién tiene la mayor cantidad de importaciones procedentes del
pais. Los resultados encontrados pueden orientar las decisiones de politica comercial de
México, en especifico el manejo de aranceles y subsidios a bienes de exportacion. El
hecho de que algunos de los mercados hayan resultado con elasticidades precio de la
demanda variables sugiere que podrian aumentarse los aranceles de aquéllos con una
menor sensibilidad a cambios en el precio.

En el estudio realizado por Knetter, la mayoria de los bienes parecen tener discriminacién
de precios, ya que encuentran valores de la prueba F, acerca de los coeficientes del efecto
pais, altamente significativos. Knetter encontré que los mercados de exportacion
estadounidenses parecen ser insensibles a cambios en el precio, es decir no se rechaza la
hipétesis de elasticidad constante, mientras que los mercados de exportacién alemanes
son sensibles a dichos cambios. En el presente andlisis se encontré que algunos de los
mercados de bienes de exportacion de México, del capitulo 85, parecen tener
elasticidades precio de la demanda variables, lo que indica que son sensibles a cambios
en el precio, teniendo asi implicaciones de politica comercial.
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CONCLUSIONES

En la presente investigacién se aplicé un modelo de diferenciacion de precios en los
mercados correspondientes al capitulo 85 del comercio exterior de México, esto se
realiz6 a través de un modelo sugerido por Knetter (1989) en el cual se analiza el
comportamiento del exportador basado en sus decisiones sobre precios en los diferentes
pafses destino. Se llevaron a cabo pruebas estadisticas para distinguir entre diferentes
estructuras de mercado: competencia perfecta y competencia imperfecta con elasticidad
de la demanda tanto constante como variable. Las pruebas se realizaron sobre cuatro
subpartidas del capitulo 85 de la clasificacién del comercio exterior.

Los resultados sugieren que existe cierta discriminacién de precios en los diferentes
mercados, asimismo se encontrd que en la mayoria de los mercados no existe una
elasticidad de la demanda constante, por lo que México debe aprovechar aquéllos en los
que se tiene una demanda mads ineldstica para aumentar su margen de ganancias. En el
caso especifico del comercio con EUA, se encontrd que en la subpartida correspondiente
.a pilas y baterfas de pilas eléctricas, que no son de diéxido de magnesio, 6xido de
mercurio ni de 6xido de plata, se tiene una elasticidad de la demanda variable, lo cual
implica que para mantener el comercio no deben de elevar sustancialmente los precios.
Este tipo de andlisis para la toma de decisiones de politica comercial resulta sumamente
importante, ya que puede servir para la evaluacién de posibles aranceles o subsidios, o
bien estrategias de precios a nivel empresa.

Dentro de las investigaciones futuras, se sugiere analizar el poder de mercado de ciertos
pafses importadores, es decir si existe un monopsonio, en especifico por parte de EUA,
dada la proximidad con México y el tamaiio de la economia; Pick y Park (1991) sugieren
que este andlisis se puede realizar a través de la inclusién de una variable que mida la
participacién de mercado total que tiene cada pafs destino a la ecuacién del modelo de
Knetter. Asimismo, se sugiere la construccién de modelos de juegos dindmicos con el fin
de integrar posibles estrategias de respuesta por parte de los competidores mexicanos y
de los propios demandantes de los productos de México.
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ANEXO
Pruebas de Heteroscedasticidad de White
Subpartida Tipo de Cambio Tipo de Cambio
Nominal Real
85.06.19 T*R? 46.27 43.97
[0.0492] [0.0773]
85.28.10 T*R? 40.44 50.74
[0.1454] [0.0189]
85.42.11 T*R? 36.31 31.33
[0.2746) [0.5004]
85.44.30 T*R? 44.27 412
[0.0730] [0.1277]

Los p-valores aparecen entre corchetes



INFLACION OPTIMA PARA MEXICO

Osval Orduiia, Ana Santos, Luis Murra, Marco Pefia y Diego Urbina'

Resumen

El propésito del presente trabajo es determinar la tasa de inflacién 6ptima, tomando como
definicién de este concepto aquella que maximiza el crecimiento econémico sin causar
efectos negativos para la economia. Se utiliza una variante del modelo econométrico de
Burderkin (2000), enfocado en ¢l caso mexicano. Se estimé una tasa de inflacién éptima
del 7%.

Palabras clave: Inflacidn dptima, crecimiento econdmico, distorsiones fiscales.

INTRODUCCION

El objetivo de investigacion es encontrar la tasa de inflacién 6ptima en México, tomando
como definicién de la misma, el limite en el que la inflacién no provocard un efecto
negativo en el crecimiento de la produccion. El estudio se hizo con base en modelo de
Burderkin (2000), quien hace una variante del modelo de Sarel (1996) para poder
determinar los efectos no lineales de la inflacién en el crecimiento econdémico.

El principal resultado de la presente investigacion es que existen diferencias entre el
impacto que tiene la inflacién sobre el crecimiento econdmico antes y después de un
umbral del 7%.

Este documento se ha estructurado del siguiente modo. En el segundo apartado se discute
el modelo base de la estimacién, asi como las definiciones que se utilizan a lo largo de la
investigacion. Seguidamente, una revisién de la literatura mas relevante muestra que es
posible definir inflaciones éptimas. La tercera seccidn describe los datos que se utilizan
para la estimacién de un modelo empirico y se mencionan los principales errores y
problemas que surgieron. Finalmente, se muestran los hallazgos més importantes y los
resultados obtenidos se relacionan con la teorfa, generando algunas recomendaciones de
politica econémica.

MARCO TEORICO

En el presente estudio se define a la inflaciéon 6ptima como aquella que fomenta el
crecimiento econdmico, sin provocar efectos negativos en la economia; en otras palabras,

! Los puntos de vista expresados en este documento corresponden tnicamente a los autores y no
necesariamente reflejan las ideas del ITESM. Agradecemos a José Salazar por todo el apoyo que brindé en
la realizacién de este proyecto. También queremos agradecer a Alejandro Ibarra por sus observaciones y
consejos.
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se busca el limite en el que la inflacién no provocard un efecto negativo en el crecimiento
del PIB per cdpita. Segtin Palivos (2005) y Gosh y Phillips (1998), para mantener una
politica monetaria expansiva éptima, se deben mantener tasas de inflacién positivas. Lo
anterior se funda en el llamado efecto Tobin, el cual estipula que una inflacién mayor a
cero puede incrementar la inversién en una economia, por lo que, ceteris paribus,
provocard un crecimiento econémico mas rapido Tobin (1965). Sin embargo, hay que
tomar en cuenta que la incertidumbre de inflacién tiene efectos negativos en el
desempeifio econémico Elder (2004).

Para estimar la tasa 6ptima de inflacién se utilizé6 un modelo de crecimiento, donde se
obtiene la inflacién en periodos de alta y baja inflacién. E1 modelo utilizado en el
presente trabajo de investigacion descansa en tres teorias basicas: 1) El modelo de
crecimiento de Solow; 2) el teorema de las ganancias del comercio internacional; y 3)
ciertas nociones del modelo de Ramsey - Cass y Koopmans (Cass 1965, Koopmans,
1965).

El modelo de Solow (1956), también atribuido a Swan (1956), contempla tres variables
explicativas del crecimiento de la produccién: 1) El capital; 2) La fuerza laboral; y 3) La
tecnologia. No obstante, en las conclusiones de este mismo modelo se menciona que en
el largo plazo la acumulacién de capital deja de generar crecimiento, Romer (1986). El
modelo de Ramsey - Cass - Koopmans, agrega también ciertos microfundamentos al
modelo de Solow, donde un incremento en el gasto gubernamental propicia que la
economia pase a una senda mas grande de crecimiento.

Al igual que Solow (1956), en el desarrollo de las nuevas teorias del crecimiento o del
crecimiento endégeno Romer (1986) y Lucas (1988, 1990) enfatizan la importancia del
cambio tecnolégico en los procesos de crecimiento. No obstante, como México no es un
pais productor de tecnologia tiene que importar gran parte de la misma y ésta
generalmente ha sido disefiada para realidades diferentes, por lo que su desempefio en
otros paises no es del todo eficiente.

Una variable importante en el crecimiento de la produccion, aunque no citada en las
teorfas del crecimiento neoclasicas, es la apertura al comercio exterior. El teorema de las
ganancias del comercio internacional enuncia:

Suponiendo que el valor de la produccién se maximiza ante precios de libre
comercio, entonces, el valor del consumo en libre mercado a precios de libre
comercio, excede al valor del consumo de autarquia a precios de libre comercio.
La canasta de consumo de libre mercado debe ser preferida a la canasta de
autarquia. (Markusen, Melvin, Kaempfer y Maskus, 1995, 65).

Lo anterior significa que a mayor apertura comercial y libre comercio internacional, el
valor del PIB aumentara.
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REVISION DE LITERATURA

Esta seccién contempla la definicién de tasa de inflacién 6ptima, la relacion entre ésta y
la politica econémica, los enfoques de medicién de la tasa de inflacién optima y las
criticas que se han vertido en la literatura sobre el uso del indice nacional de precios al
consumidor (INPC) en este tipo de mediciones.

Definicién de tasa de inflacién éptima

En la literatura existe una vasta discusién acerca de la inflacién éptima; mientras que los
nuevos modelos keynesianos afirman que esta tasa es cero, el modelo Ramsey concluye
que debe ser positiva en INPC y negativa en el indice de Precios al Productor, Takatoshi,
Kiyotaca (2008). Existen distintas definiciones del término tasa de inflacién 6ptima. No
obstante, se pueden dividir en cuatro nociones, donde la tasa de inflacién 6ptima es: 1)
Cero; 2) La inflacién actual; 3) Es negativa; y 4) La que minimiza distorsiones en los
indicadores fiscales. A continuacién se da una breve explicacién de cada una de estas:

La tasa de inflacién éptima es cero

Billy y Khan (2008) aseveran que a niveles muy bajos de inflacidn, las tasas de interés
nominales se encuentran cercanas a cero. Esto limita la habilidad del banco central de
usar la politica monetaria para responder a cambios en la economia; una vez que la tasa
de fondeo llega a cero la politica monetaria convencional deja de funcionar, en ocasiones
esto puede suceder incluso antes de llegar a cero.

La inflacién éptima es la inflacién actual

Un aumento inesperado de inflacion beneficia a los deudores en tasa fija de interés y
petjudica al acreedor, por su parte, las empresas incurren en costos al momento de
modificar los precios. Feldstein (1997) afirma que la inflacién distorsiona el sistema
fiscal porque los impuestos son normalmente aplicados al ingreso nominal. Este mismo
autor, asevera que debido a esto la inflacién puede elevar la tasa impositiva real en
ingresos de capital y afectar negativamente los incentivos de las empresas a invertir en la
formacién de capital. Una tasa estable de inflacién reduce los cambios inesperados en
otras variables como tasas de interés y tipos de cambio.

La inflacién ptima es negativa

El argumento de Friedman (1969) propone una politica monetaria que establezca una tasa
de inflacién que sea el valor negativo de la tasa de interés real, obteniéndose asi una tasa
de interés nominal igual a cero; arriesgindose a entrar a una trampa inflacionaria. Por su
parte, en un estudio mds reciente, Gosh y Phillips (1998) expresan que aunque la baja
inflacién estd asociada a un mayor crecimiento, indican que la deflacion no es
necesariamente buena y encuentran que el proceso de deflacién reduce el crecimiento del
PIB.

La inflacién éptima es la que causa menores distorsiones fiscales

Phelps (1973) argumenta que la tasa de inflacién optima debe ser aquella que minimiza
las distorsiones del sistema tributario, tomando en cuenta el impuesto inflacionario.
Cagan (1956) expresé que la tasa de inflacién 6ptima es aquella que maximiza los
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ingresos, y demostré que la mayor parte de los paises experimentaban inflacién a tasas
superiores que las Optimas. Friedman (1971) destacé el papel que desempeiian las
inflaciones como fuente del ingreso del sefioreaje y distorsiones.

Tasa de inflacién éptima y politica econémica

Cuando se habla de tasa de inflacién 6ptima, no es posible aislarla de una politica
monetaria éptima; en especial, cuando dentro de los objetivos de estudio se encuentra
evaluar esta politica. Segiin Khan, King y Wolan (2003, 825), la politica monetaria
Optima es regida por dos principios base: 1) El nivel promedio de tasas nominales de
interés deben ser lo suficientemente bajos, como sugiere Friedman, tal que deberia haber
deflacién en promedio; 2) Ante diversos shocks en los sectores real y monetario, los
niveles de precios deberdn ser estabilizados, como sugiere Irving Fischer, a pesar de las
tendencias deflacionarias. En contraposicion, Palivos (2005) concluye que una politica
monetaria expansiva 6ptima, en general conlleva tasas de inflacién positivas.

Al analizar la tasa Optima de inflacion, es necesario revisar su relacién con la tasa de
crecimiento. La curva de Phillips ha sido utilizada para demostrar empiricamente la
relacion entre inflacién y crecimiento. Trabajos como el de Fischer (1993) indican que
existe una correlacion negativa entre la inflacién y el crecimiento, mediante un panel de
53 paifses y con datos anuales para los afios 1963-1973 y 1973-1981. Gregorio y
Sturzenegger (1994), también expresa la diferencia entre los efectos de la inflacién en la
tasa de inversién y en la eficiencia de la misma, demostrando que la inflacién es
perjudicial para el crecimiento. Por otro lado, para Elder (2004), la incertidumbre de
inflacion tiene efectos negativos hacia el desempefio econdmico de un pais; ademds de
ser la que estd correlacionada con el crecimiento; lo anterior, implica que la inflacién no
tiene efectos negativos, es la incertidumbre que los produce.

Enfoques de medicion de la inflacion optima

Es necesario analizar los métodos que se han empleado para aproximar la inflacién
optima. Dentro de la literatura existen tres modelos basicos: 1) Del Banco de la Reserva
Federal de los EE.UU. (FRB/US); 2) El neokeynesiano; y 3) El de Sarel (1996).

El modelo FRB/US desarrollado por Reifschneider y Williams (2000) para la economia
de EE.UU. determina el intercambio entre el objetivo de inflacién a largo plazo, la
variacién del producto y la inflacidn una vez que se establece que el limite es cero para la
inflacién. En el modelo, la politica monetaria determina la inflacién de largo plazo
afectando el producto y el empleo en el corto plazo (precios fijos) y es caracterizada por
la regla de Taylor. Ademds, el publico percibe la politica como perfectamente creible.
Como resultado, se observa que para un objetivo bajo de inflacién (1 o 2 por ciento), se
estima un producto cuya variacién dentro del modelo no es estable. Sin embargo, el
modelo no proporciona, del todo, un método para los hacedores de las politicas que les
permita escoger el objetivo de inflacién 6ptimo.

Billi y Khan (2008), emplea un modelo neo-keynesiano, en el cual se considera que quien
disefia la politica monetaria propone el nivel de inflacién que maximiza el bienestar
social. Esto es posible debido que el modelo estd basado en los fundamentos de la
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microeconomia, en la cual, las empresas maximizan ganancias y los consumidores su
utilidad, sujeta a una restriccién presupuestal. En este modelo la inflacion es costosa por
los efectos distorsionantes en los precios que causan decisiones sub-Gptimas. Sin
embargo, el modelo carece de una descripcién del sistema tributario y del gobierno que
permita tomar en consideracion los efectos distorsionantes. Como resultado del modelo,
se obtiene una inflacién de 0.7% usando el indice de precios del gasto en consumo (PCE
index, por sus siglas en inglés) con completa incertidumbre en los pardmetros y de 1.4%
con extrema incertidumbre en los parametros del modelo (peor especificacion del
modelo).

Sarel (1996) considera los efectos de corto y largo plazos y supone relaciones no lineales
entre la inflacién y el crecimiento econdmico. En los resultados de sus estimaciones
encuentra que la inflacién de hasta el 3%, para los paises no desarrollados, tiene efectos
positivos y estadisticamente significativos en el crecimiento econdmico. Después de este
limite, los efectos son negativos.

VARIABLES y BASE DE DATOS

Se utiliz6 una base de datos que va del primer trimestre de 1982 al tercer trimestre del
2007; es decir se cuenta con 103 observaciones. Siguiendo a Khan, King y Wolan (2003),
la politica monetaria Gptima se rige bdsicamente por dos principios de los cuales uno de
ellos es que los niveles de precios deberan ser estabilizados. Se considera que el criterio
principal prevaleciente de politica monetaria en el periodo 1982-2008 se ha confirmado
en la estabilidad del valor de la moneda y ello tiene como precondicidn la estabilidad de
precios.

La investigacion sigue en buena medida el enfoque empirico de Burderkin (2000),
modificado segiin la realidad percibida para México. Este basamento llevo a la seleccién
de las variables y sus datos.
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Las variables contempladas en la estimacion se resumen en la tabla 1.
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Tabla 1: Relacion de variables empleadas en el estudio
Variables Abrevia Variable Autores que la Fuentes
cion representativa han empleado
Crecimiento CPIBPC Crecimiento del Burderkin (2000) INEGI
del PIB per PIB per cépita
cépita
Fuerza Laboral LPOB Log de Poblacion Larrain y Sachs CONAPO (2009)
(2002)
Comercio APT  Términos de Thirwall (1979),  Banxico (2009)
Internacional Intercambio Thirwall y CEFP (2009)
TPC  Tipo de Cambio Hussein (1982)
Real (Peso/$) Burderkin (2000)
Banxico (2009)
Burderkin (2009)
Gasto LGOB Log(GastoReal) Burderkin (2000) CEFP (2009)
Inflacién INF Crec. del INPC Steindel (1997) Banxico (2009)
Corte D (1: menora7,0: Creada Creada
Estructural de mayor a 7)
Inflacion

A continuacién se presenta una descripcion de las variables que se usaron en esta
investigacioén y la l6gica tedrica de su inclusién.

En los datos de fuerza laboral se utiliza el tamafio de la poblacién nacional y no a la
poblacién econémicamente activa. Empiricamente Sachs y Larrain (2002) y Burderkin
(2000), consideran que el tamafio de la poblacién puede ser utilizado como una variable
para aproximar a la de fuerza laboral. Una de las razones para ello es que el crecimiento
econdmico es generado no solamente por la poblacidon econdmicamente activa, es decir,
las personas que no son parte de la poblacién econémicamente activa también generan
crecimiento econdmico a través del consumo. Por tal, es importante no despreciar el
efecto que éstas podrian generar en la economia. El signo esperado del coeficiente de
relacion entre esta variable y la del crecimiento econémico es positivo.

Como una variable que refleja los movimientos del comercio internacional se usan datos
de los términos de intercambio obtenidos del banco de informacién de Banco de México
para el periodo bajo estudio. Thirwall (1979), Thirwall y Hussein (1982), al estudiar el
crecimiento exportador, emplean entre otras determinantes la tasa de crecimiento
econdmico y la evolucién de los términos de intercambio, la cual es una razén del indice
de precios de exportacion al de importacion. Es decir, el mejoramiento de los términos de
intercambio de cierta manera refleja una mejora en la situacién del pafs al incrementar el
valor de las exportaciones del mismo en relacién a las importaciones. Lo anterior surgiria
como resultado de una asimilacién de la tecnologia importada de los pafses desarrollados
y aplicada a la produccién nacional, que finalmente resultaria en un mayor valor
agregado de las exportaciones. Se incluye el tipo de cambio real como lo hace Burderkin
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(2000). El tipo de cambio real de pesos por ddlar se usa dado que movimientos en el tipo
de cambio real tiene efectos en la relacién de importaciones y exportaciones, afectando
indirectamente al crecimiento econémico a través de los canales de transmisién que tiene
el sector exportador con el resto de la economia.

Para la variable de gasto del gobierno se usa el gasto total del gobierno federal. Barro
(1990), Barro y Sala-i-Martin (1995), observan que el gasto piblico es productivo y
puede contribuir de manera positiva a la tasa de crecimiento de la economfa; entonces, el
signo relacional esperado es positivo. Lo anterior se sustenta también tedricamente a
través del modelo keynesiano, al referir el efecto multiplicador del gasto del gobierno; no
obstante, que al superar cierto nivel de gasto, la contribucién marginal de éste al
crecimiento se torna nula o negativa.

Siguiendo las sugerencias de Steindel (1997), se decidié emplear como medida de
inflacién el crecimiento porcentual del INPC. A pesar de las criticas que hay en su contra,
sus rivales como el indice de cadenas ponderadas del PIB y el indice de gasto en
consumo personal, no son verdaderamente superiores al INPC (Steindel, 1997).
Existe una vasta literatura sobre los problemas, en cuanto a la construccién metodoldgica,
tedrica y practica del INPC (Kovacs, 2003, Ferencz, Valkovszky y Vince, 2000, Erbas y
Sayers, 1998, Garner, Johnson y Kokoski, 1996) sin embargo, este trabajo no entra en
esta discusién, de la cual se reconoce pueden derivarse implicaciones que lleven, en
ciertos casos, a la adopcién de indices de precios diferentes al del consumidor para hacer
las mediciones de inflacién. .
La variable dicotémica toma el valor de 1 cuando la inflacién se encuentra en niveles
menores del 7% y de 0 para valores mayores al 7%. De esta forma, el impacto marginal
de un cambio unitario en inflacién sobre la variable dependiente es igual al coeficiente
que acompafia a la variable de inflacién, mds el coeficiente del término de interaccion
multiplicado por la variable dicotémica. Este procedimiento fue adoptado de Gosh y
Phillips (1998).

La manera en que se interpolé la poblacién trimestral fue calculando los cambios netos de
un afio a otro y se dividié esta cantidad entre 4. Las tasas de crecimiento de la poblacién
anual fueron obtenidas de proyecciones del Consejo Nacional de Poblacién (CONAPO).

METODOLOGIA Y RESULTADOS

El modelo a estimar en el presente estudio parte de la propuesta de Burderkin (2000) la
cual, a su vez, es una variante del modelo econométrico de Sarel (1996). La idea de base
en estos modelos es determinar los efectos no lineales de la inflacién en el crecimiento
econémico. Después del limite, la inflacién tiene efectos negativos y se presentan costos
marginales de inflacién, idea consistente con Fisher (1930). El modelo combina los
efectos de la inflacidn y variables relevantes de crecimiento y se expresa en la ecuacion .

CPIBPC = B, + B,LPOB + B,APT +B;TPC + B,LGOB + B5INF + BD*INF + u (h
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Al estimar este modelo mediante el método de minimos cuadrados ordinarios, por medio
de la prueba de Durbin Watson, se encontré auto-correlacion de primer orden y se
procedid a corregir este problema. Ademas se encontré que los términos de intercambio
del periodo actual tenfan signo negativo y una valor p cercano a uno, se decidié rezagar
un periodo la variable, tal y como recomienda Wooldridge (2006). Se utilizaron los
errores robustos de White para evitar problemas de heteroscedasticidad. A continuacién
se presentan los resultados del modelo en la ecuacién 2. Los valores entre corchetes son
valores t.

CPIBPC =~73.78 + 3.63LPOB + 9.79APT ; — 0.75TPC + 4.33LGOB - 0.655INF + 0.60D*INF  (2)
[-3.01] [1.43] [2.35] [-2.05] [3.15] [-11.19] [4.03]

Todos los estimadores son significantes al 5%, con excepcion del logaritmo natural de la
poblacién, cuyos datos no existen en frecuencia trimestral, por lo que se tuvo que
interpolar partiendo de datos anuales, tomados de estimaciones de CONAPO. Los
coeficientes de las demds variables muestran los signos esperados. La estimacién mostré
una F significativa, ademds de obtener una R ajustada de 0.88.

En la ecuacidn 2 se puede observar que existen diferencias entre el impacto que tiene la
inflacién en los valores mayores a 7% y menores a 7% y que el efecto de la inflacién en
el crecimiento del PIB per cdpita es menor en aquellos niveles menores al 7%. Esto
implica que el limite de inflacion es del 7% por lo que la inflacién 6ptima es este nlimero.

Lo anterior es congruente con Sarel (1996), Judson y Orphanides (1996) quienes dicen
que la inflacién debajo del 8% tiene efectos insignificantes o ligeramente positivos sobre
la tasa de crecimiento y arriba de este niimero tiene efectos significativamente negativos,
Ademas, Acevedo (2006), menciona que la tasa de inflacién optima deberd estar en el
8%; nimero cercano al aqui estimado. También, son congruentes con Gosh y Phillips
(1998), quienes mencionan que este pico se encuentra entre el 5% y 10% de inflacién.

En concordancia a la investigacién de Elder (2004), podriamos afirmar, basados en el
andlisis empirico de este proyecto, que los mercados mexicanos comienzan a tener
incertidumbre después del 7% de inflacién. Esto se aprecia al ver que los efectos
negativos de la inflacién después del 7% son de -0.65, mientras que los que son menores
al 7% son de -0.05.

CONCLUSIONES

Es importante mencionar que el limite inflacionario aqui probado se encuentra a 4 puntos
porcentuales de la meta inflacionaria del Banco de México, as{ este analisis preliminar
sugeriria revaluar esta meta, ya que los efectos de la inflacién al crecimiento per capita no
son significativos cuando se encuentra debajo de este limite. Con base en los resultados
de este estudio, se puede afirmar que los efectos indeseables de la inflacién se darfan a
partir de un 7% en la misma. El andlisis econométrico de este estudio concluiria que el
crecimiento se favorece a pequefia escala a niveles de inflacién moderados; por lo tanto,
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limitar la inflacién por debajo de este nivel podria mermar marginalmente el crecimiento
de la produccién nacional.

Estudios futuros podrian investigar el origen de la no linealidad de la relacién entre el
crecimiento y la inflacién. Seria dtil comprender la forma en que funcionan los medios de
trasmisién que causan en la economia ese cambio de relacién de positivo a negativo entre
las dos variables.
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DIFERENCIAS EN LA ELASTICIDAD INGRESO DE LA DEMANDA DE
IMPORTACIONES ENTRE MERCADOS SATURADOS Y NO SATURADOS:
UN ANALISIS DE DIFERENCIACION HORIZONTAL DE PRODUCTOS

Jorge Lozano, Alberto Tovar y Gerardo Solorio'

Resumen

En la presente investigacion se utiliza un modelo de competencia monopolistica para
analizar la disponibilidad del consumidor a pagar por bienes diferenciados, comerciables
internacionalmente. Se emplea el modelo de variedades ideales de Lancaster (1979) para
comprobar si las caracteristicas de un mercado saturado llevan a una elasticidad ingreso
de la demanda por importaciones menor que en un mercado no saturado. Tal como lo
predice la teoria, se encontré que aquellos paises con mayor Producto Interno Bruto (PIB)
y menor PIB per-cdpita (mercados menos saturados) presentaron una mayor elasticidad
ingreso de la demanda de importaciones.

Palabras Clave: Variedades ideales, competencia monopolistica, comercio internacional,
elasticidades de importaciones, demanda por importaciones.

INTRODUCCION

La literatura que relaciona al comercio internacional con la competencia monopolistica
ha cobrado atencién en épocas recientes. Un ejemplo de lo anterior se refleja en la obra
“Monopolistic Competition and International Trade” de Henry Kierkowski. Segin
Kierkowski (1985) han surgido nuevas maneras de visualizar explicaciones sobre el
intercambio de bienes entre dos paises, tomando como base el modelo ideado por
Chamberlin (1961). Ha surgido también una tendencia en las investigaciones sobre
economfa internacional, que tienen como fundamento el asignar un papel més
preponderante a las preferencias del consumidor como una base para explicar las causas
del comercio, esto se puede observar en los trabajos de Hummels y Lugovskyy (2009) y
Hummels y Skiba (2002). El propésito de esto es modelar con mayor detalle el mercado
internacional y comprobar si ello tiene implicaciones de estrategia empresarial o de
politica econémica. Por un lado el exportador podria encontrar mejores oportunidades de
comercio para sus productos y por otro, se podrian disefiar incentivos mds congruentes de
politica de exportacion.

Dixit y Stiglitz (1977) fueron pioneros al proponer un modelo donde los consumidores
tienen diferentes preferencias por las variedades de los bienes que consumen.
Posteriormente aparecieron los trabajos de Krugman (1979) asi como de Krugman y

! Los puntos de vista expresados en este documento corresponden Unicamente a los autores y no
necesariamente reflejan las ideas del ITESM. Agradecemos a los profesores José de Jests Salazar y Abel
Hibert por su asistencia en el desarrollo de la seccién de metodologia. As{ mismo al profesor Raymundo
Rodriguez por su direccién en el andlisis econométrico.
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Helpman (1985), que dan un giro a la teoria que explica al comercio internacional tras
incluir la diferenciacién del producto y concluir que el comercio puede tener como
consecuencia también una mayor variedad de bienes disponibles para su consumo.

En el tema de variedades ideales, los resultados de Lancaster (1979) son los que pueden
ser considerados como seminales. Proponiendo un nuevo enfoque para la teoria del
consumidor, los bienes son vistos como un conjunto de atributos y a partir de ello el
consumidor intenta maximizar su utilidad mediante la eleccién de aquéllos cuyas
caracteristicas mas se parezcan a las que €l considera como ideales. A partir de esta
concepcién la teorfa del consumidor, en conjunto con los modelos de competencia
monopolistica (donde la diferenciacién del producto es un elemento clave), permiten
encontrar nuevas relaciones sobre los patrones del comercio internacional.

Tomando como punto de partida el modelo de variedades ideales de Lancaster (1979), es
posible definir las caracteristicas de un mercado en términos de su nivel de saturacidn.
Asociando el modelo de comercio internacional propuesto por Krugman y Helpman
(1985), basado en competencia monopolistica y diferenciacién del producto, con las
implicaciones derivadas por Lancaster, en este documento se prueba lo siguiente:
Aquellos pafses con un mercado més saturado, presentan una menor elasticidad ingreso
de la demanda de importaciones.

Este andlisis puede ser interesante para quienes disefian la politica industrial y comercial,
ya que la identificacion de mercados potenciales puede ser clave en el éxito de los
programas orientados a la exportacion. Para un exportador, encontrar un mercado que
cumpla con las caracteristicas propicias para el bien que se trata de comercializar es
fundamental. Aqui se estudian dichas caracteristicas, para posteriormente llevar a cabo
mediciones que permitan tomar decisiones referentes a dénde y qué exportar.

Para el estudio de este fenémeno serdn expuestos los argumentos principales por medio
de un marco tedrico. Posteriormente se pasard a revisar la literatura de este tema.
Finalmente, mediante un andlisis econométrico, se comprobard la hipétesis: las
elasticidades ingreso de la demanda de importaciones entre el grupo de pafses saturados y
el de no saturados son diferentes.

La segmentacion entre grupos se realiza a partir de una clasificacién de paises en funcién
de su ingreso agregado e ingreso per cdpita, en un momento dado. Se buscé un grupo de
paises con un nivel relativamente elevado de ingreso agregado y relativamente bajo de
ingreso per cdpita y un segundo grupo con la condicién inversa para el otro. También se
realiza un analisis individual para cada uno de los paises incluidos. Conforme con los
resultados esperados por la teorfa, la presente investigacion encuentra que la elasticidad
ingreso de la demanda se mantiene en un nivel mayor en los paises no saturados durante
la mayoria de los afios de estudio (1995-2007).
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MARCO TEORICO

El marco teérico que se utilizara estd compuesto principalmente por dos modelos. El
primero de ellos que se analizard es de cardcter microeconémico, tomado de Lancaster
(1979). El propésito de introducir dicho modelo dentro del presente marco tedrico es
desarrollar una perspectiva adicional al problema del consumidor bajo competencia
imperfecta. Su relevancia para la presente investigacién es fundamental, ya que dard pie
al andlisis del comercio internacional bajo competencia imperfecta y formara la base
tedrica que requerirdn las conclusiones pertinentes que busca esta investigacién. Con el
modelo del Lancaster se buscara conformar las condiciones bajo las cuales un mercado
de competencia imperfecta llega a saturarse.

Modelo de Variedades Ideales de Lancaster

Lancaster (1979) explora la teorfa del consumidor desde la 6ptica de su modelo de
variedades ideales. En dicho modelo, un mayor grado de diferenciacién (visto como
menor elasticidad de sustitucion entre bienes) implica mayores margenes de ganancias
para cada empresa y una menor produccion de equilibro para cada una de ellas, esto dado
que participan dentro de la misma industria, pero no necesariamente dentro del mismo
mercado. Esto permite que el nimero total de empresas en el equilibrio tenga una
relacién positiva con el nimero de variedades y negativa con el margen de ganancia. Es
decir, puesto que el modelo supone que el gasto de los consumidores para una
determinada industria se toma como fijo, a medida que existan empresas que gocen de
una mayor ganancia, menor serd el gasto disponible para las demds empresas y esto
forzar4 a algunas a salir de la industria. Sin embargo, como se analizard a continuacion,
conforme se aumente el niimero de variedades, 1a distribucién del gasto de los individuos
se vuelve mds homogénea entre las empresas participantes de la industria, llevando a una
disminucion de ganancias hasta la condicién de equilibrio de ganancias normales.

La perspectiva de Lancaster (1979) se concentra principalmente en resolver el problema
del consumidor. Uno de los puntos base del enfoque de caracteristicas es el visualizar los
bienes como un conjunto de caracteristicas que son deseables para el comprador. Lo que
valora el consumidor de un producto es la relacion de caracteristicas que este posee. Se
considera que cada consumidor demanda una cierta combinacién de caracteristicas o
atributos que forman su mezcla ideal, a la que el autor llama variedad ideal. Dado que el
plimero de productores en la economia, oferente cada uno de ellos de un bien
diferenciado, es finito, no se garantiza que los consumidores puedan disponer de ese bien
que concentra las caracteristicas que cada uno ha definido como ideales. Mientras mds
productos diferenciados existan, mds posibilidades hay de que los consumidores puedan
escoger un producto que maximice su utilidad, sin embargo, es necesario considerar la
relaci6n entre diferenciacién del producto y precio de los bienes disponibles con respecto
al bien considerado como ideal.

El término de variedades es utilizado de acuerdo a la definicién propuesta por Lancaster
(1979) para describir el nimero de variantes de cardcter horizontal que posee un producto
que es considerado como sustituto dentro de una industria.
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Si bien el enfoque de Dixit-Stiglitz (1977) es similar al de Lancaster (1979), los modelos
difieren, ya que para Lancaster el espacio de variedades es finito. Lancaster define los
pardmetros de su modelo de variedades ideales dentro de un contexto de anilisis espacial.
Se define la ubicacién del consumidor como un punto en un espectro donde la distancia
equivale a la relacién entre la variedad disponible y su variedad ideal. La utilidad del
consumidor decrece conforme este se aleja de su variedad ideal (es decir, conforme la
ubicacion del consumidor incrementa su distancia entre su variedad ideal y el producto
disponible al consumo), mientras que la utilidad marginal por variedades adicionales es
decreciente, puesto que el espacio entre variedades es menor. En la medida en que
aumenta el tamafio del mercado (visualizado como el espacio de caracteristicas), aumenta
el nimero de variedades y el individuo se acerca cada vez mds a su variedad ideal. Esto a
su vez, disminuye el grado de sustitucién entre productos, lo cual implica que el
consumidor sufre una menor pérdida de utilidad por no consumir su variedad ideal. Al
acercarse el consumidor a su variedad ideal, a través de la adicion de nuevas variedades
al mercado (visualizado como un aumento en el niimero de empresas), la sensibilidad del
mercado ante cambios en precios aumenta. La razén principal de este aumento en la
sensibilidad es que una mayor disposicion de bienes cuasi-sustitutos provocard que el
consumidor opte por hacer un balance entre el precio del producto y la diferenciacién que
tiene este mismo.

Lancaster (1979) explica que existe una funcién de compensacion, que depende de la
distancia de la ubicacion del consumo con respecto de la variedad ideal. Conforme mds
se aleja éste, mayor es la cantidad necesaria para compensar al individuo. La funcién es
estrictamente convexa, es decir, marginalmente creciente respecto a la adicién de
variedades. En el modelo de Lancaster, para efectos de analisis, se supone que aunque no
todos los individuos tienen la misma ubicacién en el espectro de variedades (no desean la
misma variedad ideal), si tienen la misma funcién de compensacién. Ademds, se supone
una funcién de utilidad de elasticidad de sustitucién constante (mejor conocida como
CES) igual para todos los individuos.

Si las empresas son idénticas y los consumidores estdn perfectamente distribuidos, se
puede demostrar que habra un equilibrio simétrico de competencia monopolistica, donde
el nimero de empresas es determinado por la condicién de cero ganancias
extraordinarias. Del modelo de Dixit-Stiglitz (1977) permanece la idea de que el nimero
de variedades en el equilibrio serd mayor conforme menores sean las economias de escala
y el grado de sustitucién. Esto se debe a que el no tener economias de escala forzard a
que las empresas tengan una produccién mucho més limitada y quizd no suficiente para
surtir las necesidades de mercado. As{ mismo, un menor grado de sustitucion sefiala que
la necesidad de introducir nuevas variedades al mercado generard ganancias para nuevas
empresas.

El modelo de variedades ideales propone que €l consumidor optard por no consumir su
variedad ideal siempre y cuando exista una funcién de compensacién que satisfaga la
relacién distancia-precio que tenga el sustituto més cercano disponible en el mercado. A
continuacion se presenta el planteamiento del modelo de manera formal.
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Se considera la funcién de utilidad CES expuesta en el modelo de Dixit-Stiglitz (1977):
U =qo" *[u(qe) lweQ|]*

Donde q, representa un bien normal homogéneo dentro de un mercado de un bien
diferenciado. [u{q,)|weQ|] refiere la utilidad que pudiese generar cualquier otro bien
dentro del plano Q (siendo Q el plano de variedades dentro de un mercado). y ¢s el grado
de sustitucion entre qo y q,-

El grado de sustitucién de un producto estaria dado por:

)
(Vi)
Donde w # w*, y w* representa la variedad ideal del mercado w para un individuo. En
este caso, la funcion h( Um,w*) representa lo que Lancaster se refiere como una funcién
de compensacién. Dicha funcién muestra el grado de sustitucién entre la variedad
disponible en el mercado y la variedad ideal. Las propiedades de dicha funcién son las
siguientes:

u(qy) =

0<v,, <1
h(0)=1hR(0)=0
hy(vw,w*) > 0; h”( Vw,w*) >0

De manera mas explicita, v,, ,,+ refiere al grado de diferenciacion que tiene el producto
disponible més cercano. A mayores valores de v, .+, mayor serd la diferenciacién y
menor serd la utilidad.

Con ello, la funcion de utilidad general seria:

q U
U= 1-u max —w
%o {weQ [h( vm,w*)]}

El problema del consumidor surge de maximizar su utilidad, seleccionando productos que
contengan atributos en particular, sujeto a una restricciébn presupuestal y a la
disponibilidad de las variedades en el mercado. Para ejemplificar, imaginemos un
consumidor dentro del mercado de calzado. Existe un nimero finito, pero muy grande de
variedades de calzado. La variedad ideal de un consumidor son los zapatos negros de
charol de 1a marca “X”. Dada la disponibilidad del mercado y la restriccién presupuestal
de este consumidor, no le es posible conseguir el producto que contempla su variedad
ideal. No obstante, se sabe que el consumidor tiene una fuerte lealtad a la marca. Es
mucho mayor su lealtad a la marca que al estilo de calzado. Con el modelo de Lancaster
podemos concluir que la funcién de compensacidn estara estructurada de cierta forma que
refleje los actos que llevardn al consumidor a comprar un calzado de la misma marca;
esto en lugar de que el consumidor opte por comprar zapatos de charol negros de una
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marca alterna. Matemdticamente, el valor de h( Uw’w*) de un zapato de la misma marca
es menot que el valor de h( vw,m*) de una marca alterna.

La funcién de compensacion de Lancaster se basa en la idea de que la sustitucién de un
bien diferenciado puede ser compensada con la relacién distancia-precio. Por distancia,
Lancaster se refiere al nimero de variedades entre la variedad ideal y la disponible. Es
16gico pensar, que aunque la variedad ideal de un consumidor de automdéviles sea un auto
deportivo, la relacién distancia-precio modifique su comportamiento haciéndolo comprar
un automovil que, a pesar de no ser deportivo, iguala o mejora la utilidad dada la funcién
de compensacidn que le genera determinado auto.

% Variedad Para ilustrar la situacién donde el espacio de
Ideal variedades finito de Lancaster implica un
aumento en la sensibilidad ante cambios en el
---------- precio conforme un individuo se acerca a su
variedad ideal, tomamos el diagrama circular
de dicho autor.

Lancaster propone un circulo en el cnal se
encuentran todas las variedades. En algiin
punto del circulo se encuentra la variedad
ideal del consumidor (la cual se ha
denominado como w”en la figura 1) y a lo largo del circulo se encuentran una serie de
sustitutos. La decisién de cudl sustituto escoger en caso de no existir la variedad ideal
“w*” dependera del producto disponible que minimice la diferenciacién precio-distancia
que puedan tener las variedades del conjunto Q. De la misma forma, en caso de existir la
variedad ideal, la relacién distancia-precio llega a ser igual a cero (en este caso
h( Uw’w*) =1). Con ello, no habrd variedad que pueda mover la decisién del
consumidor.

Relacién
Distancia

Figura 1. Elaboracién propia, tomado de Hummels y
Lugovskyy.

Saturacion de un mercado

Por saturacion de mercado (o industria) el modelo refiere al punto en el que la utilidad
marginal de la adicion de nuevas variedades es menor a su funcién de compensacion. Es
decir, el beneficio que un consumidor (sujeto a una funcién de compensacidn) pueda
llegar a tener ante la presencia de una nueva variedad no alcanza a superar ¢l beneficio de
consumir determinado producto sustituto. En el punto de saturacién, la industria tiene
tantas variedades que la distribucién homogénea del gasto no permite que las empresas
cubran su costo medio minimo. Esto obliga a algunas empresas a salir de 1a industria y lo
seguirdn haciendo hasta que la distribucién del gasto alcance para que las empresas que
se mantienen cubran su costo medio minimo y asf tengan utilidades normales.

Dado que el modelo supone una distribucién equitativa de los consumidores a lo largo del
espectro de variedades, habrd algunos mds satisfechos que otros, puesto que existird
quien cuente con el poder adquisitivo suficiente para alcanzar el producto que minimiza
la distancia de su variedad ideal. Las variedades (a diferencia de otros modelos expuestos
dentro del area de diferenciacién de productos) en el equilibrio se mantendran. No se
producird un sélo tipo de bien, ni se tenderd a competencia perfecta, puesto que la
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utilidad de los individuos depende de la funcién de compensacién. El equilibrio implica
una misma distancia entre variedades a lo largo del espectro.

De acuverdo al andlisis de Helpman y Krugman (1985), un aumento en la poblacién es
interpretado como un aumento en el gasto total disponible dedicado a la compra de bienes
de la industria. Esto lleva a un incremento en el mimero de empresas, puesto que la
distribucién de este gasto alcanza para que ciertas empresas puedan entrar a producir a un
nivel de costo medio minimo. Sin embargo, el supuesto fundamental detrds de este
andlisis es que los individuos se distribuiran de manera uniforme a lo largo del espectro
de variedades.

Se podria pensar en una situacién donde se presenta un aumento en el nivel de ingreso.
Aumenta el gasto disponible para la industria, aumenta el nimero de empresas y por
consiguiente, el nimero de variedades. Sin embargo, aunque no se establece de manera
concisa en el modelo de Lancaster, esto no tiene porqué ser asi. Si los individuos tienen
mds ingreso disponible, optardn por consumir mas de su variedad ideal, y la distribucién
del ingreso no se dard de manera homogénea. Esto llevard a que varias empresas gocen
de ganancias positivas y tengan una mayor produccién. Esta mayor produccién les dara
poder de mercado para influir en el precio. Para clarificar esto, es preciso recordar que los
individuos ya forman parte del espectro y que un aumento en el ingreso no los movera de
su ubicacién. Tomando de la teoria clasica que un aumento en el ingreso provoca una
disminucién de la elasticidad para bienes normales, las empresas con ganancias positivas
aumentardn su precio para restringir su produccién pero aumentar sus ganancias. Este
argumento es corroborado por diversos autores, Hummels y Lugovskyy (2009), cuyo
andlisis es referenciado en secciones siguientes.

Como consecuencia de las dos posibilidades anteriores (un aumento en la poblacién y un
aumento en el ingreso), se pueden establecer de manera concreta las condiciones que
llevan a una saturacién de mercado. Un mercado es propenso a saturarse facilmente si:
existen economias de escala, existe un nimero pequeiio de individuos y los individuos
cuentan con altos niveles de ingreso. Las caracteristicas de un mercado saturado son
principalmente: una utilidad marginal muy baja ante la adicién de nuevas variedades
(puesto que el espectro de variedades estd lleno), un nivel de exigencia o intransigencia
{que se traduce en una funcién de compensacién cercana a 1) por parte de los
consumidores para cambiar de variedad. As{ mismo, se caracteriza por sensibilidades
muy bajas de; cambios en el consumo ante cambios en el precio; cambios en variedades
ante cambios en el ingreso; y cambios en cantidades consumidas ante cambios en el
ingreso. Estas udltimas se justifican de la siguiente manera: conforme aumenta el ingreso
de los individuos, se incrementa su poder adquisitivo y les es mas probable consumir un
bien que se aproxime a su variedad ideal, subestimando la restante gama de productos
existente en el mercado. Caso que se probara empiricamente en el presente estudio.

Una limitante, para darle formalidad al analisis anterior, es que en la funcién de
compensacion expuesta en €l modelo de Lancaster las preferencias no dependen de
cantidades consumidas. Es decir, el individuo no presenta preferencia por consumir una
cantidad mayor de un producto sustituto a una sola unidad de su variedad ideal. Por
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consiguiente, el modelo carece de poder para justificar de manera formal los efectos ante
cambios en el ingreso de los individuos.

Sin embargo, una forma de analizar los efectos de un cambio en el ingreso es haciendo
uso de la elasticidad ingreso de la demanda por importaciones. A continuacién se
definirdn los pardmetros que conforman dicha demanda, asi como el cdlculo ¢
interpretacion de la elasticidad ingreso de la demanda.

Determinantes de la demanda de importaciones

Es importante mencionar las determinantes de la demanda de importaciones, ya que por
esta via pondremos a prueba las hipdtesis formuladas. La teorfa econémica postula que
las variables que determinan la demanda de importaciones son el ingreso y los precios
relativos de las importaciones.

e=f(.pP)

Donde Q es la cantidad demandada de importaciones, Y es el ingreso y P es el precio
relativo de las importaciones versus los demds bienes. Segin la teoria econdmica,
tendriamos valores positivos para el coeficiente del ingreso, es decir a medida que
aumenta e} ingreso, la cantidad de importaciones deberia de aumentar. El caso contrario
se espera para la variable de precios relativos de las importaciones, la cual tendria un
signo negativo, pues, al aumentar los precios relativos esperamos que las cantidades
importadas disminuyan.

No obstante, la teorfa no dicta cuales deben de ser las medidas apropiadas para el ingreso,
las importaciones y los precios. Tampoco menciona si deberia de existir valores
rezagados para la variable explicativa. Por lo tanto no existe un consenso en la forma
funcional de la demanda de importaciones, por ello se revisaron trabajos anteriores, los
cuales seran descritos y discutidos en la seccién de revisién de literatura, con el objeto de
determinar la especificaciéon mds confiable y adecuada para los propdsitos del presente
estudio.

Elasticidad-ingreso de la demanda de importaciones

Una elasticidad ingreso de la demanda de importaciones se define como el cambio
porcentual en la demanda por importaciones ante un cambio porcentual en el ingreso:

A% Importaciones
& =
! A% Ingreso

Mayores niveles de una elasticidad ingreso implican una sensibilidad mayor de las
cantidades importadas ante cambios en el ingreso. Un elevado nivel de elasticidad
ingreso de la demanda implica que aumentos en el precio de las importaciones llevarin al
consumidor a reducir su cantidad demandada de un determinado bien. Por el contrario,
niveles bajos de elasticidad ingreso de la demanda sefialan que el consumidor no
cambiard tanto su mezcla Optima de consumo ante un aumento (o disminucién) del
ingreso.



Vol. Il Num. 1 Lozano, J. et al.: Diferencias en la elasticidad ingreso de la demanda... 55

Recordando que un valor de la funcién de compensacién cercano a 1 implicard un
consumidor ubicado casi en su variedad ideal, es pertinente concluir que el consumidor
presentard bajos niveles en su elasticidad ingreso en comparacion con individuos que se
ubican a una mayor distancia de su variedad ideal. Ya que altos niveles de la funcién de
compensacion y bajos niveles de utilidad marginal, ante la adicién de nuevas variedades,
se traduce en un mercado saturado y un mercado saturado es mas propenso a reportar
elasticidades ingreso bajas.

REVISION DE LITERATURA

El objetivo de esta seccién sera ilustrar las aplicaciones de la teorfa considerada en la
presente investigacion.

Propuesta de Hummels y Lugovskyy (2009)

Como se mencioné en la seccion del marco tedrico, el andlisis de los cambios en
variables econdémicas (como ingreso y tamafioc de mercado), aplicado al modelo de
variedades ideales de Lancaster (1979) no expone de manera formal los efectos sobre la
industria que pueda tener un aumento en el ingreso de los consumidores. Hummels y
Lugovskyy (2009) exponen una propuesta a la que se le referird como el Modelo
Generalizado de Variedades Ideales. La generalizacién de Hummels y Lugovskyy (2009)
consiste en incluir una variable en la funcién de compensacion lancasteriana. Esta
variable, denotada como “y”, es una representacion del nivel de exigencia de los
consumidores. El grado de reclamacion que tiene un consumidor para ser complacido,
por lo que si no es intransigente, la funcién de compensaciéon no dependerd de las
cantidades. Lo trascendental de la propuesta de Hummels y Lugovskyy (2009) al incluir
la variable v en la funcién de compensacién, es que permite que las preferencias si
dependan de las cantidades.

La funcién de compensacién generalizada adopta ahora la siguiente forma:

h( Qw: Vw,w*r Y) =1+ quvw,w*ﬂ

En caso de que el nivel de exigencia del consumidor sea igual a cero, la funcién de
compensacion tendria la misma forma que la funci6n de compensacién expuesta por
Lancaster (1979).

La conclusién de Hummels y Lugovskyy (2009) al introducir el modelo generalizado,
demuestra formalmente la relacidn entre ingreso, variedades y cantidades consumidas. De
acuerdo a la propuesta del modelo generalizado, un aumento en el ingreso provoca un
efecto riqueza, el cual no puede ser evidente de manera formal en el modelo de Lancaster
(1979). Este andlisis es esencialmente til para comprender la diferencia en tasas de
crecimiento de variedades por paises. Conforme aumenta el ingreso de los individuos, la
preferencia por su variedad ideal se vuelve mds fuerte, y la funcién de compensacién
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disminuye. Esto lleva a que los individuos estén dispuestos a pagar mds por ser
complacidos. La disposicién a pagar de los consumidores dependera del valor de .

De acuerdo a las conclusiones de Hummels y Lugovskyy (2009), los precios de los
bienes que se comercializan serdn sistematicamente mayores en paises con ingresos altos,
debido a que su elasticidad precio de la demanda es menor. Asi mismo, tienen un nivel de
elasticidad ingreso de la demanda mds bajo, lo que se traduce en una menor sensibilidad
de cambios en sus cantidades demandadas ante cambios en su ingreso.

La conjetura de Alchian-Allen (1964) y el Indice de Lerner

Se le da el nombre de la conjetura de Alchian-Allen (1964) a una de las teorias
econémicas que tratan de explicar el patrén de exportacion de productos en base a
diferenciacién vertical. Segin dicha conjetura, la presencia de costos de transaccién y
trasporte lleva a que las empresas exporten bienes de alta calidad y dejen los bienes de
menor calidad para el consumo doméstico. Esta conjetura es puesta a revisién por
Hummels y Skiba (2004) quienes llegan a implicaciones importantes cuando se utiliza el
teorema de Alchian-Allen en una estructura de mercado de competencia imperfecta.

De acuerdo a dichos autores, las empresas pueden decidir la diferenciacién de productos
de manera vertical (es decir, en base a cuestiones de calidad) sin necesariamente afectarlo
de manera horizontal (en base a la diferenciacién respecto a sus sustitutos). Una mayor
diferenciacién vertical implica un mayor costo, pero a su vez, un mayor valor de
mercado. Los autores muestran una variacién de precios entre el exportador y el
importador. Esta variacion de precios, a pesar de que tiene una relacion positiva con los
costos de transaccién y transporte, no es una relacion unitaria. Esto sugiere que existen
paises que estdn dispuestos a pagar mas por un producto de mejor calidad que otros. De
acuerdo a Hummels y Skiba (2004), esta disposicién depende de los niveles de ingreso y
de las caracteristicas de mercado. Este resultado es de suma importancia para dar validez
a la presente investigacién. La razén es que, nuevamente se puede concluir que paises
con mayores niveles de ingreso estdn dispuestos a pagar mds por complacer su demanda
por atributos (en este caso, la calidad), por ende la variacién en cantidades consumidas
ante cambios en el ingreso resulta ser mayor en paises menos desarrollados.

Con el objetivo de ejemplificar las alteraciones que sobrellevard un mercado imperfecto
ante la posibilidad de comercio internacional, es posible asociar la conjetura de Alchian-
Allen, con el indice de Lerner, el cual se refiere a una medida del poder de mercado. Una
empresa con un alto indice de Lerner, puede optar por una diferenciacion vertical (para el
caso de la conjetura de Alchian-Allen), aumentando su precio, sin sufrir modificaciones
en sus ganancias. El demostrar que paises con ingresos mds elevados tendran
significativamente una elasticidad precio de la demanda por calidad relativamente menor,
sugiere que la disponibilidad a pagar por calidad serd mayor en paises desarrollados.

El indice consta de un valor numérico entre 0 y 1 (donde 1 implica un poder monopdlico
y O competencia perfecta). De manera formal, el indice se define como:
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p—Huc 1
P\

Donde p representa el precio que cobra la empresa por su producto, uc se refiere al costo
marginal de la empresa y egse refiere a la elasticidad precio de la demanda. En este
indice todas las variables son evaluadas en los niveles donde se maximizan las utilidades.
Como se puede observar, mayores niveles de elasticidad precio de la demanda llevaran a
un bajo fndice de Lerner, lo que se traduce en un muy limitado poder de mercado. El
indice también puede ser visto como una medida de rentabilidad de una empresa. Un alto
valor del indice para una empresa sugiere una buena posicién de mercado, puesto que la
elasticidad precio de su demanda es muy baja. Esto lleva a que la bisqueda de
rentabilidad en otros mercados no sea tan esencial como para una empresa cuya
elasticidad precio de la demanda es mucho mayor. Consideremos la siguiente situacién:
Una empresa que ha decidido producir un bien diferenciado, se enfrenta a un mercado,
cuya demanda por los atributos que ofrece su producto, es sumamente eldstica. Las
posibilidades de ganancias tras una diferenciacién (ya sea vertical u horizontal) se
limitan. Sin embargo, tras la apertura comercial, dicha empresa puede optar por competir
en un mercado con una demanda que sea mds ineldstica ante los atributos que su producto
ofrece. Puesto que uno de los determinantes de la demanda por calidad expuestos en
Hummels y Skiba (2004) es ¢l nivel de ingreso, asi se puede aseverar que los mercados
con mayor ingreso tenderdn a observar menores cambios en la cantidad demandada por
bienes diferenciados.

Economias de escala, competencia imperfecta y el comercio internacional: una
propuesta alterna, Krugman (1980).

Considerando economias con dotaciones similares de factores y mercados internos
grandes, Krugman sefiala importantes aspectos sobre la relacién entre la elasticidad de la
demanda y la variedad de productos. En el desarrollo de su modelo bésico, el autor toma
como constante la elasticidad de la demanda, llegando a concluir que las ganancias
comerciales se dan por una mayor diferenciacién de los productos. Se menciona también
el caso en el que la elasticidad de la demanda fuera variable, particularmente creciente en
el nimero de variedades (bajo la justificacién de un mayor grado de sustitucién entre
productos conforme aumenta el nimero de variedades). En el modelo de Krugman
(1980), este cambio en la elasticidad tiene implicaciones en cuanto al tamafio del
mercado. Conforme mayor sea este, esperariamos un mayor nimero de variedades en el
equilibrio y por ende una mayor elasticidad de la demanda para mercados de este tipo.
Este andlisis es congruente con el modelo base de la presente investigacion.

La relevancia de las conclusiones de Krugman (1980) para la presente investigacion se
resume en dos ideas principales. La primera de ellas es que los cambios en las
elasticidades se deben a cambios en el tamafio de mercado. Por ende, es razonable intuir
que las elasticidades de la demanda no serdn las mismas si los paises no comparten
caracteristicas de mercado similares. La segunda se refiere a la relacion entre variedades
y elasticidad, donde concluye que mayor variedad de productos en el mercado lleva a una
mayor elasticidad. Esto contrasta con una propuesta de esta investigacidn, la cual parte de
las ideas de Hummels y Lugovskyy (2009), la cual sefiala que una vez que el consumidor
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se ha establecido en su variedad ideal, su elasticidad disminuye, siempre y cuando la
relacién distancia-precio no represente una barrera considerable. Es por esto que se
sugiere que los cambios en la elasticidad no corresponderdn meramente a cambios en
precio y variedades o inclusién de atributos, sino también a los niveles de ingreso.

Como se expuso en la literatura revisada, las demandas por variedades o atributos
especificos serdn menos eldsticas en paises saturados. Un claro determinante de esta
demanda por variedades es el nivel de ingreso (Hummels y Skiba, 2004). A mayores
niveles de ingreso, esperariamos una mayor demanda por variedades. Las variedades van
a depender del nivel de exigencia del consumidor (Hummels y Lugovskyy, 2009).
Conforme crece el nivel de exigencia, las variedades deberan ser cada vez mads
especificas y cabria pensar que esto llevaria a un aumento en el precio, puesto que la
diferenciacion es mayor y el poder de mercado tenderd a aumentar. Este conjunto de
aseveraciones se pondrd a prueba bajo la idea de que paises que han llegado a su variedad
ideal cambiardn poco sus decisiones de compra al cambiar el ingreso.

METODOLOGIA

Como se observo en la seccién de marco tedrico, no existe una especificaciéon clara o
Unica para el planteamiento de la funcién de demanda de importaciones. Thursby y
Thursby (1984) examinan nueve variantes de especificaciones en la demanda de
importaciones para identificar las variables menos rechazadas. (En la investigacion
mencionada se estimaron modelos para cada uno de los siguientes paises: Canada,
Alemania, Jap6n, Reino Unido, y Estados Unidos de América).

Los nueve modelos que seleccionaron Thursby y Thursby (1984) se tipificaban de
acuerdo a la simplicidad de estos y al uso recurrente en la literatura. El modelo (1)
muestra la forma mas simple y consistente con la teoria econémica dedicada a explicar
los determinantes de la demanda por importaciones. El resto de las expresiones
involucran modelos con comportamiento dindmico, incluyendo valores rezagados de
variables independientes y dependiente.

Aqui mostramos los modelos més comunes segin Thursby y Thursby (1984):

Q=fP,Y) (1)
Qi =f(P,Y;,Qc-1) (2)
Qi = f(P,Peoq, Yy, Vg, Q1) (3)

Donde:

Q = Valor de la cantidad de Importaciones

P = Precios relativos de las Importaciones

Y = Producto Interno Bruto

t = Periodos bajo estudio (Afios, meses, trimestres, etc.)
i = Representa al pais
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El resultado de esta investigacion fue que el modelo (1) se rechazé para cada pafs por la
prucba Ramsey Regresion Equation Specification Error (RESET) que muestra si existe
un error de especificacién de la ecuacién. Los modelos aceptados con mds frecuencia
tomaron la forma de (2) y (3) (Modelo Houthakker-Magee), a los cuales Thursby y
Thursby (1984) sefialan como recomendables.

Thursby y Thursby (1984) detectan ciertas debilidades de los modelos log-lineales,
debido a que con diferentes formas funcionales se derivan diferentes elasticidades de
demanda y se podria llegar a conclusiones diferentes sobre los impactos del precio y del
ingreso. De ahi la importancia de tener una especificacidn correcta de la demanda de
importaciones como elemento esencial para un correcto analisis de las elasticidades.

A pesar de las advertencias sobre errores de especificacion sefialadas en Thursby y
Thursby (1984), autores como Malley y Moutos (2002) manejan las interacciones de una
manera diferente a los nueve modelos propuestos por Thursby y Thursby (1984). Malley
y Moutos (2002) intentan probar que existen diferentes niveles de elasticidad ingreso
dependiendo del tipo de produccion que hace el pais nacional (calidad alta o baja) y del
nivel de ingreso de este mismo. Dichos autores afladen variables que se omiten en el
analisis formal de la teoria referente a los determinantes de las importaciones. A
continuacion se presenta la ecuacién que utilizaron.

M, W, NW,
1n(—‘-'5)=a+ Bln(Y,) + yln(Ct)+61ln(—£)+ 821n(—t)+e
M, Py P,

Donde:

M:;, = Importaciones del pais i de un producto con el resto del mundo en el periodo t

M, = Total de importaciones de todo el mundo en el periodo t

Y, =PIB real en el momento t

C: =Medida de competitividad en el periodo t hace referencia al costo relativo por hora
trabajada

W, = Salarios nominales en el periodo t

NW, = Salarios Nominales per cdpita en el periodo t

P, = Indice nacional de precios al consumidor en el periodo t

Para captar los efectos en el ingreso Malley y Moutos (2002) utilizaron el salario por
horas y el salario total (ambas variables deflactadas por el indice nacional de precios al
consumidor). Lo anterior podria mostrar problemas de multicolinealidad, ya que si
aumentan los salarios totales probablemente fue por un aumento en el salario por hora
(Malley y Moutos (2002) no exponen resultados empiricos de dicha prueba en su
investigacion). Estos aspectos econométricos no son discutidos en la investigacién y
podrian sesgar los resultados, llevando al célculo de elasticidades erréneas.

En esta investigacién la ecuacion utilizada incluye como variables independientes al
ingreso nacional (representado por el Producto Interno Bruto) asi como los precios
relativos (representados por el tipo de cambio real efectivo). Es importante sefialar que
los términos de intercambio podrian ser un mejor indicador para los precios relativos, sin
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embargo, existe una limitante de disponibilidad de datos para los paises bajo estudio.
Para represetnar la variable dependiente se utilizé el valor de las importaciones totales
por pais.

Como lo proponen Hummels y Lugovskyy (2009), para el andlisis se hizo una agrupacién
de paises de acuerdo a caracteristicas similares respecto al ingreso y tamafio de mercado.
Estas caracteristicas segin los autores mencionados nos dan una descripcién de la
saturacién del mercado; lo cual nos indica cuantas variedades hay en dicho pais.
Teniendo en cuenta esta propuesta metodoldgica, se intenté hacer una aglomeracién
adecuada de paises para hacer la comparacién. De esta manera no se considerd la
inclusién de variables que describieran caracteristicas relacionadas con salarios o
medidas de competitividad. :

El procedimiento de seleccidn de paises fue el siguiente: se buscé identificar dos grupos
de paises que cumplieran con ciertas caracteristicas esenciales y consistentes con la
teoria. Partiendo del espacio de variedades de Lancaster, se clasificé el nivel de
saturacion del mercado a partir de la relacion entre ingreso agregado (medido a través del
producto interno bruto) e ingreso per-cdpita (medido a través del producto interno bruto
per-cdpita). Entre mayor sea el PIB, medida del tamafio de la economia, y menor el nivel
de PIB per-cdpita, medida de la reparticién del ingreso por individuo, se definird a un
mercado como menos saturado. De manera similar, aquellos paises con un menor PIB y
mayor PIB per-cépita se definirdn como mercados mas saturados.

Se hizo un ordenamiento de los 181 paises miembros del Fondo Monetario Internacional
(FMI), de acuerdo con su respectivo PIB y PIB per-cdpita del afio 2007 (esto con el
objeto de obtener informacién sobre la situacién reciente de cada pais). El criterio de
orden consistié en elaborar rankings separados para cada categorfa y posteriormente
promediar la posicién de cada pais en cada una de estas listas. Los paises que culminaron
el sorteo con un ranking promedio bajo fueron aquellos que se promediaron relativamente
mejor en la lista de paises ordenados de mayor a menor en PIB y de menor a mayor en
PIB per cipita. De manera inversa, los paises que culminaron con un mayor ranking
promedio fueron aquellos que cumplfan en mejor medida las caracteristicas de tener un
menor PIB y un mayor PIB per-cépita.

Bajo este criterio, se ordenaron los 20 paises con la posicién promedio mas alta y otros
20 con la posicion promedio més baja para obtener los dos grupos a comparar. Para
distinguir entre los grupos en etapas posteriores de esta investigacién, aquellos con un
mayor PIB per-cdpita y menor PIB en promedio serdn identificados como el grupo de
paises no saturados, mientras que el otro grupo (con caracteristicas inversas) serd
planteado como el de paises saturados.

La ecuacién utilizada para el andlisis econométrico tiene la siguiente estructura:

M, Y,
log ) =c+ log 24 log(REERi_t) + &
P P,

it
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Donde:

M;, = Importaciones desde 1995 al afio 2007 para el pais (o conjunto de paises) “i”.

Y;: = Ingreso total desde 1995 al afio 2007 para el pais (0 conjunto de paises) “i”.

REER;, = Tipo de cambio real efectivo desde 1995 hasta 2007 para el pafs (o conjunto
de pafses) “i”. Dicha variable tiene como base el afio 2000.

Py = Indice de precios al consumidor desde el afio 1995 al afio 2007 para el pais (o
conjunto de paises) “i”. Dicha variable tiene como base el afio 2000.

Los aifios utilizados para la estimacion representan un periodo donde existen mayores
niveles de comercio internacional y apertura comercial. Cabe mencionar que fue en el
afio de 1995, producto de los acuerdos de la Ronda Uruguay, donde nace como tal la
Organizacién Mundial del Comercio (sustituyendo al GATT) y con ello se da un nuevo y
significativo impulso al flujo comercial entre las naciones.

Para medir la variable de importaciones (M, ,)se utilizaron datos obtenidos del FMI. La
variable estd medida en precios del afio 2000 utilizando como moneda el ddlar
americano. Para evitar el sesgo por efecto de cambios en precios, se decidié deflactar la
variable, se dividié por el indice de precios al consumidor, el cual fue también obtenido
del FMI. Con la operacién anterior se espera obtener una mejor aproximacién de los
valores reales de importaciones para los paises seleccionados para este analisis.

Para medir el ingreso nacional (Y;,) se utiliz6 el producto interno bruto para cada pais.
Los datos fueron obtenidos también del FMI. La variable estd expresada en ddlares
americanos con base del afio 2000. Se utilizé6 nuevamente el indice de precios al
consumidor de cada pais para eliminar el sesgo por efecto de los precios.

Como una aproximacion al cdlculo de la variable de precios relativos se utilizé el tipo de
cambio real efectivo. En la teorfa se observa los términos de intercambio para representar
los precios relativos, sin embargo esta informacion era limitada para los paises
seleccionados. Se hizo uso del tipo de cambio real ya que este se obtiene de dividir los
precios extranjeros entre los precios nacionales por el tipo de cambio actual. La
construccién de esta variable contiene el inverso de los términos de intercambio (precio
de lo que exportamos entre los precios de importacién). No obstante, el tipo de cambio
real serfa una variable bilateral. Por lo tanto se decidié tomar el tipo de cambio real
efectivo, el cual contiene la misma construccién s6lo que pondera los principales socios
comerciales para obtener el resultado. De esta manera se obtiene una variable que
representa los precios relativos de importaciones para un pafs.

RESULTADOS

Con el objetivo de contrastar empiricamente el impacto del nivel del ingreso de una
economia y del tamafio de su mercado, en la elasticidad ingreso de la demanda nacional
por importaciones, se realizé un andlisis econométrico para cada uno de los trece afios
1995-2007. Se separaron los paises a través del criterio de clasificacién por grupos
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explicado en la seccién de metodologia y los resultados obtenidos se presentan a
continuacion.

Se elabord una prueba estadistica que sustentara la separacion de la muestra de paises en
dos grupos con caracteristicas distintas. Mediante una prueba Chow se buscé demostrar
que a través del tiempo las demandas por importaciones para los pafses saturados no
serian las mismas que para los paises no saturados, esto para cada uno de los trece afios
bajo estudio. Los resultados obtenidos mostraron que bajo un nivel de significancia del
10%., en ninguno de los afios los coeficientes pueden llegar a ser los mismos,
confirmando la viabilidad de estimar la demanda de importaciones para cada grupo de
paises en forma separada. En la siguiente tabla se muestran los resultados para las
elasticidades y para la prueba Chow. '

Resultados de la estimacion de elasticidades ingreso de la demanda.

Aflo Elasticidad Ingreso Elasticidad Ingreso Prueba Chow
(Pafses saturados) (Paises no saturados) (P-Valor)
1995 0.8026*** 0.9766*** 0.0431
1996 0.7757*** 0.9527%** 0.0188
1997 0.8039*** 0.9865*** 0.0216
1998 0.7912%** 0.9720%** 0.0357
1999 0.8990%** 0.9747%** 0.0225
2000 0.9046*** 0.9310%** 0.0128
2001 0.8495%** 0.9351*** 0.0225
2002 0.9120*** 0.9572%** 0.0955
2003 0.9208*** 0.9588#** 0.0689
2004 0.9162*** 0.9735%** 0.0629
2005 0.8883*** 0.9568*** 0.0381
2006 0.8933%** 0.9583*** 0.0381
2007 0.9086*** 0.9618*** 0.0424

Elaboracién propia. Significancia al: *** 1%; ** 5%; y * 10%.

A partir de estos resultados, se pudo observar que la elasticidad ingreso de la demanda
por importaciones fue menor para el grupo de paises saturados que la del grupo de paises
no saturados para todos los aios bajo estudio. Para verificar la significancia estadistica de
dicho resultado, se elaboraron intervalos de confianza con un nivel de significancia del
90% para el coeficiente que representa la elasticidad ingreso de la demanda por
importaciones para cada grupo. Bajo este nuevo andlisis, no se pudo concluir que el valor
de la elasticidad ingreso de los saturados sea menor para todos los afios. Para 2000 y
2002 la elasticidad ingreso de la demanda de importaciones no resulté significativamente
menor para los paises saturados.

Los resultados obtenidos a través del andlisis econométrico por grupos de paises
concuerdan en buena medida con lo planteado en el marco tedrico. Para once de los trece
aflos analizados (84.6% de los afios estudiados) se obtuvo que la elasticidad ingreso de la
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demanda de importaciones para aquellos paises que cuentan un mercado mds saturado,
muestran una menor elasticidad ingreso de la demanda por importaciones.
Adicionalmente, se muestra la relacién ligeramente negativa entre elasticidad ingreso y
PIB per-capita promedio del grupo para el afio estimado. De los resultados se puede
observar que la diferencia en las elasticidades estimadas ha presentado una reduccién con
el paso del tiempo.

Esta investigacion aporta evidencia explicativa del patrén de importaciones de un pais,
tomando como base el nivel de saturacién de su mercado. Este trabajo viene a sumarse a
la lista de comprobaciones empiricas del modelo lancasteriano, donde ya se encontraba
lo realizado por Hummels y Lugovskyy (2009). Si bien dichos autores ya habian
realizado una comprobacién similar de la elasticidad-precio de la demanda de ciertos
bienes, el presente trabajo propone una demostracién empirica basada en la elasticidad-
ingreso de la demanda de importaciones, llegando ambos a conclusiones muy similares.

CONCLUSIONES

El proposito de la presente investigacién fue el de analizar la posible aplicacién del
modelo de variedades ideales de Lancaster (1979) al comercio internacional. Desde un
enfoque de competencia monopolistica, se intent6 realizar una comprobacién empirica
sobre las diferencias en elasticidad ingreso de la demanda de importaciones en mercados
saturados y no saturados.

Para demostrar lo anterior, se realizé un andlisis de las elasticidades ingreso de la
demanda de importaciones de dos grupos de paises similares en niveles relativos de PIB y
PIB per-cépita en el periodo que va desde el afio 1995 hasta el 2007. Se encontrd que el
grupo de paises con mayor PIB y menor PIB per-c4pita (mercados menos saturados)
presentaron una estadisticamente significativa mayor elasticidad ingreso de la demanda
de importaciones para la mayor parte de los afios bajo estudio, tal y como lo predice la
teoria.

Dentro de las limitaciones que se encuentran en los resultados empiricos presentados, la
principal de ellas fue la limitada inclusién de paises al andlisis debido a la escasez de
datos disponibles. A pesar de poder ilustrar una tendencia negativa entre ingresos y su
respectiva elasticidad, se esperaria que la inclusién de un nimero mayor de paises al
analisis corrobore los resultados obtenidos. Otra de las limitaciones que pudiesen llegar a
sesgar el andlisis es el uso de importaciones totales. Puesto que se trata de probar una
saturacion de mercado, las importaciones totales no brindan un claro panorama de algin
mercado en especifico, por lo que los valores de elasticidades representarfan un estimado
de como se encuentran la mayoria de los mercados, o €l promedio de ellos. Sin embargo,
cabe la posibilidad de que no todos los mercados de cada pafs describan el panorama que
se tratd de ilustrar. De ahf{ la posibilidad de extender el estudio considerando grupos de
bienes dominantes de importacién cuando los hubiera. Finalmente, otra extension del
estudio podria considerar el cambiar para cada afio las dos muestras de paises, ya que en
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el presente ejercicio se tomo sélo la informacién referente del PIB y PIB per-cépita para
el afio de 2007.

De los resultados generados por este estudio, se desprenden interesantes puntos de
politica econémica e industrial. Teniendo que la elasticidad ingreso de la demanda de
importaciones se puede describir como una funcién del nivel de ingreso agregado y del
ingreso per-cdpita, es posible desprender recomendaciones para mejorar el patrén de
exportaciones de un pais en términos de los de sus socios comerciales. Esto se logra al
identificar que distintos niveles de saturacion de mercados de un pais con quien se busca
comerciar puede llevar a encontrar mejores oportunidades para maximizar el beneficio de
la apertura comercial hacia el exterior. Para el caso de un determinado pais que busca
afianzar su sector exportador, en épocas normales le serd mas conveniente colocar sus
exportaciones en paises con mercados poco saturados y elevadas tasas de crecimiento del
ingreso, pero en épocas de cambios bruscos en el ingreso esto podria variar.
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ANALISIS DE LOS DETERMINANTES DEL RENDIMIENTO ESCOLAR DE
ALUMNOS DE PRIMARIA EN MEXICOQO, BASADO EN LOS RESULTADOS DE
LA PRUEBA ENLACE 2006

Agar Baeza, Ana Contreras, Alejandra Sénchez y Jorge Garza'"*

Resumen

El objetivo del presente trabajo es encontrar la relacién entre los resultados de la prueba
de Evaluacién Nacional del Logro Académico en Centros Escolares (ENLACE) a nivel
primaria y un conjunto de variables socioecondémicas provenientes de la literatura sobre
el tema educativo. Las variables de estudio son la calidad de los maestros, el ingreso de
los hogares, el gasto federal en educacidn, el porcentaje de nifias que presentaron el
examen y la escolaridad de los padres, las cuales se emplean para determinar la influencia
que cada una pueda tener sobre el desempefio escolar. Se encontré que las variables que
influyen positivamente en los resultados en la prueba ENLACE a nivel de entidad
federativa, son: la proporcién de nifias a niflos estudiando, el ingreso familiar, la
escolaridad de los padres y la preparacién de los maestros. El gasto de gobierno en
educacion resulté ser estadisticamente no significativo.

Palabras clave: Educacion, ENLACE, ingreso familiar, gasto de gobierno en educacion,
eficiencia de los maestros.

INTRODUCCION

La educacién tiene un importante impacto en las sociedades ya que es a través de ella que
el conocimiento se recibe y esparce entre las mismas. Es interesante observar cémo las
naciones con tasas de poblacién educada mas altas son aquellas llamadas de primer
mundo. Tinajero (1995) argumenta que un marco educativo adecuado es el que determina
la sustentabilidad del desarrollo de una nacién.

Para cualquier pafs, parte de los retos de competir globalmente es contar con un buen
sistema educativo como un medio fundamental para el progreso individual y colectivo.
En los dltimos afios México ha realizado un gran esfuerzo por evaluar la calidad de los
servicios educativos que se ofrecen a la poblacién que estudia en niveles bdasicos
(primaria y secundaria). Backhoff, Bouzas, Contreras, Hernandez y Garcia (2007)
argumentan que esos afios de escolaridad son los que mas adelante tendrdn mayor
influencia en la situacidn social y econdmica del pais. La Secretaria de Educacién Piiblica

" Los puntos de vista expresados en este documento corresponden tnicamente a los autores y no
necesariamente reflejan las ideas del ITESM. Nos gustarfa agradecer los consejos y la guia del Dr. José de
Jesis Salazar. Asimismo, quisiéramos extender nuestra gratitud al Mtro. José Polendo por su tiempo y
disposicion para ayudarnos a resolver problemas metodolégicos.

? Una versién resumida de este trabajo fue publicada en la revista EN de la Escuela Normal “Miguel F.
Martinez”, en noviembre de 2009, pp. 98-100. Baeza y Contreras (2009)
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(SEP) inici6 las evaluaciones educativas en el pais en la década de los setenta. Entre los
proyectos de este tipo en los que ha participado México se encuentran el Estudio
Internacional sobre Matematicas y Ciencias (TIMSS), las pruebas del Laboratorio
Latinoamericano de Evaluacién de la Calidad Educativa (LLECE) y el Programa
Internacional para Evaluacién de Estudiantes (PISA) de la Organizacién para la
Cooperacién y el Desarrollo Econémico (OCDE).

Como parte de los programas ya mencionados, la SEP dispuso durante el periodo escolar
2006 - 2007 la aplicacion de la prueba ENLACE. Esta prueba tuvo como objetivo evaluar
el desempeifio académico de los estudiantes de tercero, cuarto, quinto y sexto grado de
primaria, asi como de los de tercero de secundaria en las dreas de matemadticas y espaiiol.
Los resultados de la misma sirven para evaluar la condicién y desempefio de la educacién
en el pais y as{ identificar posibles estrategias de mejora.

El objetivo del presente trabajo es encontrar la relacion estadistica entre los resultados de
la prueba ENLACE a nivel de primaria y un conjunto de variables socioeconémicas que
tedricamente influyen sobre el rendimiento académico. El estudio pretende estimar
estadisticamente la influencia que éstas puedan tener sobre la educacion, ello con el fin
de proveer un elemento mds al momento de tomar decisiones de politica piblica en
materia educativa en México.

Como parte de la investigacion se presenta una revision de literatura que ofrece un marco
de referencia teérico para la seleccién de variables que se analizan como determinantes
del desempeiio educativo. Se incluye una seccidon metodoldgica en donde se estima una
ecuacion de regresion por el método minimos cuadrados ordinarios para encontrar el
efecto aislado de cada una de las variables tedricas sobre la variable dependiente, que
denota el resultado promedio en la prueba a nivel de entidad federativa. En el apartado de
resultados se explica, de acuerdo al modelo estimado, la influencia de las variables
independientes en los resultados de la prueba ENLACE y la posible relevancia de los
hallazgos. Por dltimo se presenta una seccién de conclusiones.

Esta investigacién puede ser de interés para los tomadores de decisiones de politica
publica, los encargados de planteles educativos y los padres de familia.

MARCO TEORICO Y REVISION DE LA LITERATURA

La educacién es un tema que se ha estudiado por décadas, existen numerosos trabajos
sobre sus determinantes o sobre los efectos que ésta tiene en las condiciones
socioeconémicas de un pais. Becker (1983) ve la educacién como una inversién que los
individuos hacen en s{ mismos, buscando un rendimiento en el futuro mis que una
satisfaccién presente. Argumenta que por medio de la educacién y de las experiencias
laborales, las personas pueden desarrollar conocimientos y habilidades que les permiten
incrementar su productividad. Al hablar del desarrollo de los paises, Becker sostiene que
es necesaria la acumulacion de capital humano, més que simplemente realizar inversiones
intensivas en capital, con ello resalta la importancia de que los individuos estén
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constantemente trabajando en desarrollar las cualidades que obtienen por medio de la
educacién y el entrenamiento.

Un punto que es necesario mencionar en este tipo de estudios es el de la estructura
familiar de los individuos, ya que generalmente a ésta se le considera base fundamental
de la formacién de una persona. Entre los determinantes mas considerados del éxito
escolar esta el de la escolaridad de los padres, se piensa que unos padres mds educados
tienden a valorar mds la educacion formal, por lo que ponen especial atencién en tratar de
procurarla a los hijos. De la misma forma, padres mds educados suelen contar con
mejores trabajos e ingresos mds altos, lo que les permite invertir mas en mejores escuelas,
mas libros, cursos adicionales, entre otros. La idea de la importancia de tener padres
educados es consistente con lo encontrado por Carcach (2007) quien, en su estudio de la
Prueba de Aptitudes y Conocimientos para Egresados de Secundaria (PAES) llevada a
cabo en el 2006 en El Salvador, concluyé que el nivel educativo de los padres,
especialmente el de la madre, y el estudiar en una escuela privada o religiosa son
determinantes que afectan positivamente al desempefio escolar de los alumnos. Por el
contrario, una familia con un gran niimero de hijos o con expectativas de migracién en el
mediano plazo tiende a afectar negativamente el desempefio escolar de los estudiantes.
Con un mayor nimero de nifios, los recursos invertidos en ellos, tanto monetarios como
de tiempo, disminuyen. Ademds, si la familia piensa migrar la educacién actual puede ser
interrumpida y al momento de retomarla existirdn ciertas condiciones que pueden impedir
que los hijos se acoplen inmediatamente al cambio, lo cual afectaria su desempefio
escolar.

En la misma linea acerca de la importancia del ingreso y la educacion de los padres se
encuentra el estudio realizado por Everson, Dixon y McArdle (2005), quienes tratan de
evaluar el efecto que tiene el ingreso familiar y la escolaridad de los padres en los
resultados de la prueba SAT (Scholastic Aptitude Test), una de las pruebas de admisién
para universidad utilizadas en Estados Unidos. Intentan encontrar ademds si existen
diferencias en los resultados de la prueba entre estudiantes blancos y de color. Encuentran
que el ingreso familiar estd positivamente relacionado con los resultados de los
estudiantes en la prueba, siendo mayor el impacto en el caso de los estudiantes de color.
La escolaridad de los padres también es determinante en los resultados, pero en menor
medida que el ingreso.

Algo similar a lo propuesto por Carcach (2007) y por Everson er al. (2005) es lo
encontrado por Backhoff (2006), quien concluye que la escolaridad de los padres y contar
con acceso a libros e internet en el hogar —consistente con la idea de inversion familiar en
educacion— fueron variables que, entre otras, pudieron explicar el desempeifio de los
alumnos que tuvieron buenos resultados en el Examen de Calidad y Logro Educativo
(EXCALE), realizado a alumnos mexicanos de primaria y secundaria en el 2005. Otro
trabajo que expone la idea de que tener libros en el hogar tiene un impacto positivo en los
hijos es el de Levit y Dubner (2007), quienes ademas explican que la correlacién positiva
entre la cantidad de libros y las buenas calificaciones probablemente se deba a que la
mayoria de los padres que compran una gran cantidad de libros tienden a ser inteligentes
y a poseer una buena educacién y tratan de heredar eso a sus hijos, lo que al final se
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traduce en nifios que son mejores alumnos. El trabajo de Levit y Dubner es un ejemplo de
aquellos que se han enfocado en estudiar mas la estructura familiar que factores
econdmicos; encuentran que una madre mayor a 30 afios al momento de tener su primer
hijo y el involucramiento de los padres de familia en actividades escolares, como la
asociacién de padres, tienen una correlacién positiva con el desempefio de los alumnos,
mientras que el hecho de que un nifio sea adoptado o haya tenido bajo peso al nacer
influye negativamente en el mismo.

Mediavilla y Calero (2006) van mds alld de buscar la influencia de los padres en sus
hijos, ya que tratan de determinar hasta qué punto la familia y el entorno influyen en el
desempefio educativo de los ultimos. Utilizando datos de la Unién Europea en el afo
2000, encuentran que la educacién del padre influye principalmente en los hijos, mientras
que la de la madre influye sin distincién de género. Encuentran ademds que los hijos de
padres desempleados suelen tener problemas escolares, algo que es consistente con lo
encontrado por Raver, Gershoff y Aber (2007), quienes proponen que las malas
calificaciones no son resultado del bajo ingreso familiar, sino del efecto que éste tiene
sobre los padres. Ellos argumentan que los padres con problemas econdmicos tienen
menos tiempo para dedicdrselo a sus hijos, viven bajo mds estrés y tienen menos
preparacion académica, lo que se refleja en nifios con menos atencién y que algunas
veces tienen que trabajar para apoyar la economia familiar. En su estudio, ellos proponen
que la intervencion de gobierno en la creacion de politicas para aumentar el ingreso de las
familias se vera reflejada en mejores niveles de aprovechamiento académico.

El gobierno es un actor determinante en el sistema educativo de un pais. Es el facilitador
por excelencia de servicios escolares y tiene la tarea de monitorearlos, buscando
mejorarlos continuamente con el objetivo de formar ciudadanos educados, preparados,
capaces de llevar a cabo las mejoras que todo pais necesita. Segiin Becker (2002) el
sistema de educacion piiblica mexicano no es malo, ya que es comparable al de otros
paises de primer mundo como Inglaterra y Estados Unidos. El problema radica en que el
acceso a éste sistema atin es limitado y alcanza preferentemente la parte de la poblacion
que no estd considerada como pobre. A las familias que viven en la linea de pobreza o
debajo de ella les genera mayor utilidad enviar a sus hijos a trabajar desde muy temprana
edad, ya que el ingreso extra que generen, por pequefio que este pueda parecer, es
altamente significativo para el presupuesto familiar. La importancia del gobierno
aumenta al momento de vérsele como un desarrollador de programas y politicas publicas
que fomenten la igualdad de oportunidades en todos los niveles de la sociedad.

Alvarez, Garcia y Patrinos (2007) discuten la importancia de un marco institucional
adecuado, que propicie el buen funcionamiento del sistema educativo y, en consecuencia,
que genere alumnos mejor preparados. Proponen un régimen descentralizado, con
sindicatos eficientes y en el que las escuelas tengan mayor autonomia. Por su parte,
Alderman, Behrman, Lavy y Menon (1997) resaltan el papel del gobierno al establecer
que las politicas encaminadas a la salud y la buena nutriciéon han demostrado ser
determinantes en el desempefio de los alumnos en Pakistdn, haciendo incluso la
estimacion de que estos factores son 3 veces mds importantes de lo que usualmente se
cree. Por otro lado, Vegas y Umansky (2006) le dan mds importancia al papel del
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gobierno como intermediario entre lo que ofrece el sistema educativo y lo que demandan
los alumnos y padres de familia, por lo que un sistema en el que se disminuyan las
asimetrias entre las necesidades de los estudiantes y lo que provee el gobierno podria
resultar en un sistema mds eficiente, con alumnos mejor educados.

Los estudios mencionados consideran que los resultados de los alumnos estin
determinados por factores externos a ellos y no toman en cuenta las capacidades y
habilidades de los mismos. Sin embargo, si un nifio no tiene ciertas herramientas
necesarias para su desarrollo es dificil que manipulando su entorno sea posible que las
obtenga. Duncan, Dowsett, Claessens, Magnuson, Huston, Klebanov, Pagani, Feinstein,
Engel, Brooks-Gunn, Sexton, Duckworth y Japel (2006) realizaron un estudio en donde
muestran que el nivel de matemadticas y de lenguaje que posee un nifio al iniciar su
educacién son las habilidades que mads tarde determinaran su desempefio escolar. En este
sentido, segiin resultados del Congreso Internacional de Educacién Diferenciada las nifias
reciben mejor la informacién sensorial y la conectan mds rapido con informacién previa,
por lo que su capacidad de memoria es mayor que la de los nifios. Ademés tienen mayor
aptitud auditiva, favoreciendo el aprendizaje de la lectura y el manejo del habla. La
combinacion de estos factores hace que ellas se comporten mejor en la escuela, sean mas
atentas y desarrollen distintas habilidades mas rdpido. Si lo propuesto por Duncan et al.
es cierto, las nifias deben tener un mejor desempefio académico debido a que gozan de
habilidades naturales que se los permiten.

Por otra parte y siguiendo la linea del estudio de factores internos, Park y Kerr (1990)
consideran la inteligencia, preparacion, actitud y esfuerzo como variables para determinar
el desempefio educacional de los estudiantes americanos, resultando la inteligencia,
medida como el promedio acumulado y rango-percentil en la prueba American College
Test (ACT), y el esfuerzo, aproximado como la asistencia a clases y la dedicacién al
trabajo y estudio fuera de las mismas, como las mds importantes.

El papel de los maestros es fundamental cuando se trata de explicar el desempefio de los
estudiantes. Profesores mads preparados tienen mds y mejores conocimientos que
transmitir y ademas saben cudl es la manera mas eficiente de poder transmitirlos y lograr
que sean captados por los estudiantes; también saben c6mo manejar situaciones en las
que los nifios no logran entender cierto material y realizan las actividades y técnicas
necesarias para solucionar dichos problemas. Ademas existe el incentivo monetario que
se da a ciertos profesores, condicionado por los buenos resultados de sus alumnos, lo que
los motiva a ser mas eficientes en su trabajo, mostrando la relacion positiva entre calidad
y desempefio escolar. Vegas y Umansky (2006) destacan la importancia de los maestros
en la calidad de la educacién y manifiestan la necesidad de que exista una alineacion
entre los incentivos ofrecidos a los maestros y las necesidades de las autoridades
escolares. Proponen un sistema en el que los maestros tengan mejores salarios,
beneficios, pensiones, crecimiento profesional, estabilidad de trabajo y prestigio. De igual
manera, Ehrenberg y Brewer (1994), por ejemplo, encuentran que la calidad de los
maestros estd relacionada con los resultados en las pruebas de aprendizaje aplicadas a sus
alumnos. Aproximan la calidad de los profesores como su desempefio en pruebas a
docentes y el tipo de institucion educativa a la que asistieron. Este hallazgo coincide con
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el de Valderrama (2007), quien sostiene que los profesores mejor preparados —con
estudios universitarios— y con mejores resultados en las pruebas realizadas para evaluar
sus conocimientos, tienen una relacién positiva con el desempefio de sus estudiantes.

La literatura revisada provee las bases para la seleccién de variables a utilizar en este
estudio, las cuales se describen a continuacidn en el apartado metodoldgico. El presente
trabajo pretende utilizar estas variables para enfocarlas al caso mexicano en especifico y
encontrar la relacién entre las teorfas descritas en esta seccién y la realidad de las
entidades federativas de México.

METODOLOGIA

En primera instancia, es importante mencionar que en el desarrollo del presente trabajo el
desempefio de los estudiantes se refiere exclusivamente a sus resultados en la prueba
ENLACE, dejando fuera de consideracion otras habilidades que repercuten en el proceso
de formacién integral de un estudiante, como son las emocionales, deportivas y de
desenvolvimiento social, o bien las de materias no incluidas en dicho examen, entre otras.

Segin lo estipulado por Josefina Vazquez Mota, dirigente en turno de la Secretaria de
Educacién Publica en México, en su mensaje de bienvenida a la pagina web de la prueba,
ENLACE “es una de las herramientas fundamentales del Sistema Educativo Nacional que
permite explicar avances o limitaciones para sustentar procesos de planeacién y toma de
decisiones para mejorar la calidad educativa”. Como se menciond, el presente trabajo
busca encontrar la influencia de variables socioecondmicas en la educacién para proveer
un marco de referencia para decisiones de politica publica.

Se utilizardn datos estatales. A su vez, se emplean los resultados agregados de la prueba
ENLACE para el nivel de primaria. El estudio podria replicarse con datos a nivel
individual, considerando como unidad de anilisis al estudiante, ello no fue posible en esta
oportunidad dada las limitaciones de acceso a la informacién y tiempo para la realizacién
del presente estudio.

A continuacidn se describen las variables que se tomaran en cuenta:

e ENLACE: Es el promedio estatal de los resultados de la evaluacién dados a
conocer por la SEP. La secretarfa publica un dato agregado por primaria del
puntaje de todos los estudiantes que presentaron la prueba. Se calcula el promedio
de esos puntos para generar un resultado estatal. Datos obtenidos del Sistema
Nacional de Evaluacién Educativa.

e Eficiencia de los maestros: Se mide por el nimero de profesores que se
encuentran en el programa de carrera magisterial, en el cual, se somete a concurso
el ascenso de los profesores con base en el buen desempefio de sus alumnos, su
antigiiedad —la cual debe ser de minimo 6 meses— su nivel de conocimientos y
aptitudes, disciplina y puntualidad. Los datos utilizados representan una
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aproximacion del empefio que los maestros ponen en realizar su trabajo, con el
incentivo de ingresar al mencionado programa y obtener los beneficios de éste. Se
espera que entre mayor sea la calidad de los maestros, mejores sean los resultados
de sus alumnos. Otra medicidn de esta variable es el porcentaje de maestros que
se encuentran en carrera magisterial con respecto al total de maestros en el estado.
Datos obtenidos del Sistema de Informacién Estadistico de la Educacién Bésica.

e Ingreso de las familias: Es el ingreso promedio estatal de los hogares. Se espera
que la relacién entre éste y el desempefio académico de los alumnos sea positiva.
Datos obtenidos del Consejo Nacional de Poblacion.

e Escolaridad de los padres: Es aproximada por el nimero de hogares en el estado
en el que el jefe de familia tiene bachillerato terminado. Se utiliza este nivel
educativo porque se considera mds alld de la educacién bidsica y para tener una
muestra més amplia ya que segiin datos del Conteo de Poblacién y Vivienda 2005
del INEGI en el 22.5% de los hogares del pais el jefe de familia cuenta con
bachillerato, mientras que para el caso de carrera profesional el niimero desciende
a 14.15%. Como ya se menciond en la revision de literatura, se espera que entre
mas educados sean los padres, cuenten con mejores trabajos y pueden dedicar mds
tiempo y recursos a la ensefianza de los hijos. Otra medicién de esta variable es la
proporcién de hogares en los que el jefe de familia tiene bachillerato terminado
con respecto al total de hogares por estado. Datos Obtenidos del Conteo de
Poblacién y Vivienda 2005 del INEGI.

¢ Cantidad de nifias estudiando: Se mide por el nimero de nifias en los grados de
3ro, 4to, 5to y 6to de primaria, debido a que son los grados que presentan la
prueba ENLACE. Como ya se sefiald, se ha encontrado que las nifias tienen mejor
desempefio escolar por lo que se espera que entre mds nifias haya entre la
poblacién escolar, mejores sean sus resultados generales. Otra medicién de esta
variable es el porcentaje de la anterior con respecto al total de alumnos por estado.
Datos obtenidos del Sistema de Informacién Estadistico de la Educacién Bésica.

e Gasto de gobierno en educacidn: Se mide como la cantidad promedio en pesos
por.alumno de primaria que cada estado obtiene del Fondo de Aportaciones para
la Educacién Bésica y Normal (FAEB), el cual es parte del presupuesto federal de
educacién. Debido a que el fondo incluye inversion en infraestructura, servicios
personales y gastos de operacion, se espera que entre mayor sea esta cantidad, los
alumnos tengan mas y mejor infraestructura escolar, material educativo y
maestros capacitados, influyendo positivamente en su desempefio. Cabe
mencionar que por cuestiones metodologicas esta variable también es medida en
uno de los modelos a presentar como la proporcién que el estado obtiene del
FAEB. Datos obtenidos del Centro de Estudios de Finanzas Publicas.

En la revisién de literatura se mencionan trabajos cuyo objetivo es estudiar los
determinantes que afectan los resultados de pruebas académicas utilizando métodos de
regresion. Carcach (2007) basa su estudio en la Prueba de Aptitudes y Conocimientos
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para Egresados de Secundaria en El Salvador; por su parte Everson et al. (2005) evaltian
el efecto de ciertas variables en los resultados del SAT. Es especialmente importante para
efectos de esta investigacién mencionar el trabajo de Backhoff (2006), quien realizé un
estudio similar al presente en el sentido de que se basé en la prueba EXCALE, aplicada
por la SEP a estudiantes mexicanos de educacién bdsica. Backhoff utilizé modelos
lineales para encontrar el impacto de las variables de estudio sobre los resultados del
examen.

Con base en el método utilizado por los ya mencionados autores para evaluar los
resultados de pruebas académicas y con el objetivo de encontrar el efecto aislado de cada
variable en los resultados de la prueba ENLACE, se estima una ecuacién mediante el
método de regresién de Minimos Cuadrados Ordinarios (MCO), basada en el siguiente
modelo tedrico:

ENLACE, = a + B,CAL_MTROS; + B,ESC_PAD; + 3;ING_PAD; + B.NINAS; + BsFAEB; +
BePESOS_NINO; + v

Donde:

ENLACE: Desempeiio escolar de los alumnos de primaria de México medida en dos
formas: Puntos promedio estatal y puntaje relativo estatal a nacional.

CAL_MTROS: Calidad de los maestros

ESC_PAD: Escolaridad de los padres

ING_PAD: Ingresos de las familias

NINAS: Porcentaje de nifias estudiando

FAEB: Gasto del gobierno en educacién

PESOS_NINO: Gasto del gobierno en educacién por alumno

i: Entidad federativa,i=1 a 32.

Se utilizan los resultados de ENLACE del afio 2006, mientras que debido a su
disponibilidad, los datos del resto de las variables corresponden al afio 2005. La unidad
de andlisis como se ha explicado antes, es la entidad federativa.

RESULTADOS

A continuacién se presentan tablas comparativas entre diferentes modelos estimados por
minimos cuadrados ordinarios para resaltar las diferencias estadisticas entre ellos. Los
ndimeros entre paréntesis representan los errores estandar de los coeficientes.
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Ecuaciones estimadas.

Tabla 1 Tabla 2
Modelo 1 Modelo 2 Modelo 3 Modelo 4
Enlace Enlace Enlace Enlace
(puntos) (puntos) (porcentaje) | (porcentaje)
Constante 461.2986 460.1019 Constante -1.227124 -1.181605
(9.96) (8.67121) (0.371705) (0.40381)
cal_mtros 0.000204 -0.00067 cal_mtros 0.0.8098 0.080548
(0.002021) (0.001866) (porcentaje) (0.03828) (0.038266)
esc_pad 0.000306 0.000211 esc_pad 0.571491 0.569263
(0.000136) (0.000112) (porcentaje) (0.197837) (0.198056)
ing_pad 0.003331 0.003121 ing_pad 0.802473 0.728093
(0.001425) (0.001355) (porcentaje) (0.278094) (0.140642)
nifas -0.000061 -0.000023 nifias 4.310403 4214756
(0.000156) (0.000146) (porcentaje) (0.78635) (0.847605)
faeb -0.001492 N/A faeb 0.105835 N/A
(0.001242) (porcentaje) (0.34074)
pesos_nino N/A -0.000014 pesos_niio N/A -0.00000004
(0.000007) (0.00000001)
R’ 0.583182 0.620428 R 0.776588 0.77689
Estadistico F 7.275466 8.499639 Estadistico F 18.07537 18.1069
Durbin- 2.341866 2.3302 Durbin- 2.14941 2.163675
Watson Watson
Prueba de 6.8027 3.6769 Prueba de 10.1290 16.4152
White N*R? (0.7439) (0.9607) White N* R? (0.4292) (0.0883)

Para la estimacion de los modelos en la tabla 1, se utilizaron datos estatales del puntaje
obtenido por los alumnos en ENLACE, el nimero de maestros en carrera magisterial, la
proporcién de hogares en los que el jefe de familia terminé el bachillerato, el ingreso
promedio de las familias, el nimero de nifias de 3ro a 6to afio y, en el primer caso, la
cantidad por alumno que el estado obtiene del FAEB, mientras que el segundo caso
muestra la proporcion que el estado obtiene del total del fondo.

Las variables del primer modelo que resultaron ser no significativas fueron la calidad de
los maestros, el nimero de nifias y el gasto de gobierno en educacién. Puede observarse
ademds que el signo esperado de los coeficientes para estas dos tltimas variables no es el
esperado segun la teorfa y la literatura revisada.

En el segundo modelo las variables no significativas fueron la educacién de los padres y,
una vez mds, el nimero de nifias y la calidad de los maestros. Los signos de estas dltimas
dos variables junto con el del gasto de gobierno en educacién resultaron ser negativos,
contrario a lo esperado. '

Con base en la prueba de White, la heteroscedasticidad puede ser descartada en ambos
modelos. Por otra parte, observando los Factores de Inflacién de Varianza (VIF por sus
siglas en inglés) presentados en la tabla 3, se puede observar que existen problemas de
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multicolinealidad en ambos modelos, que pueden ser los que estén generando la no
significancia estadistica de los coeficientes.

Tabla 3. Factores inflacionarios de varianza

VIF Tabla 1 VIF Tabla 2
cal_mtros 28 1
esc_pad 10 1
ing_pad 1 1
nifias 50 1
faeb 4 4
pesos_nifio 1 1

Debido a los problemas de multicolinealidad entre las variables independientes
presentados por los modelos de la tabla 1, en la tabla 2 se estiman modelos utilizando
variables relativas, con el objetivo de corregir este problema y que los resultados que se
generen tengan mayor confiabilidad. Las variables utilizadas son: puntaje promedio en
ENLACE obtenido por el estado respecto al puntaje promedio nacional, nimero de
maestros en carrera magisterial con respecto al total de maestros del estado, el ingreso
familiar promedio respecto al ingreso familiar nacional, el porcentaje del total de
alumnos de 3ro a 6to que son nifias y, una vez mds, la cantidad por alumno que el estado
obtiene del FAEB y la proporcion que el estado obtiene del total del fondo.

En los dos modelos de la tabla 2 la tinica variable que resulté ser no significativa fue la
del gasto de gobierno en educacién. En el caso del tercer modelo todos los signos son
consistentes con los esperados por la teorfa, mientras que en la ultima ecuacién el
coeficiente de la variable del gasto en educacion resulté ser negativo. Con base en la
prueba de White ninguno de los dos modelos tiene problemas de heteroscedasticidad al
95% de confianza, mientras que en la tabla 3 se puede ver que los factores de inflaci6én de
varianza son menores a 10, valor usualmente utilizado para probar problemas de
multicolinealidad, por lo que se descarta que los modelos presenten este problema.

Con base en lo ya mencionado acerca de los 4 modelos estimados, se decidié escoger el
mimero 3 por ser el que menos problemas presenta en su estimacién. Como se menciond,
la variable del gasto de gobierno en educacién resulté ser no significativa, lo que implica
que la proporcién que el estado obtiene del FAEB no tiene un impacto directo en el
puntaje que el estado obtiene en ENLACE con respecto al promedio nacional. Cabe
mencionar que al analizar el Ejercicio Acumulado de Recursos de diversos estados se
observa que el mayor porcentaje del FAEB se destina al gasto 'de servicios y
remuneraciones de maestros, destinando un porcentaje minimo del fondo a las 4reas que
repercuten en el desarrollo de los estudiantes como mejoras en infraestructura e inclusién
de tecnologia. Se considera necesario que un porcentaje mayor del fondo sea destinado a
actividades que puedan tener una relacién directa con el desempefio de los alumnos. En la
revisién de literatura se menciona la importancia de que los alumnos cuenten con acceso
a libros, internet y cursos complementarios a las materias que se imparten en las aulas. El
impulso de estas actividades dando més y mejores libros, aumentando el acceso a internet
en las escuelas e impulsando més clases complementarias como educacion fisica o
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artistica puede cambiar el efecto que el gobierno tiene en los resultados de ENLACE,
volviéndose una variable significativa en ellos.

Referente al porcentaje de padres en el estado que cuentan con bachillerato terminado se
puede mencionar que afecta directamente en los resultados escolares de los hijos. Como
ya se menciond, la literatura argumenta que padres mds educados tienden a ser mds
inteligentes y a valorar més la educacién de sus hijos por lo que podria inferirse que
ponen mds empefio en la misma con el correspondiente resultado de hijos mejor
preparados, que obtienen resultados relativamente superiores. Segtin los resultados de la
estimacion, si la variable aumentara en 1 unidad, la variable dependiente aumentaria en
0.57 puntos respecto al promedio nacional.

El ingreso promedio estatal de los hogares result estar positivamente relacionado con la
variable dependiente: mientras mayor sea el ingreso que recibe una familia mayores son
las oportunidades que tienen los hijos de tener una mejor educacién, traducida en
ocasiones en un mejor desempefio. Segiin el coeficiente de esta variable, un aumento de 1
unidad en la misma se reflejarfa en un aumento de 0.80 de la variable dependiente con
respecto al promedio nacional.

De igual forma, la calidad de los maestros tiene un impacto positivo en la variable de
ENLACE, lo que demuestra que por cada punto porcentual que se aumente de maestros
en carrera magisterial de la planta total de maestros, el estado obtendra una posicién
relativamente mejor aumentando en 0.08 puntos con respecto a la nacién. Esto es
consistente con lo postulado en la teoria de que maestros que estdn mds preparados tienen
mdés y mejores conocimientos que transmitir y saben cudl es la mejor manera de lograrlo.

Se puede inferir que si la proporcién de nifias estudiando aumentara en un 1%, esto se
veria reflejado en un aumento de 4.31 puntos en la variable dependiente con respecto al
promedio nacional.

En general, de acuerdo a los coeficientes del modelo estimado, el porcentaje de nifias
estudiando, los ingresos del hogar, la escolaridad de los padres y la calidad de los
maestros, son las variables relacionadas positivamente con el puntaje obtenido en la
prueba.,

Los resultados anteriores son importantes debido a que dan pie a un marco de referencia
para decisiones gubernamentales que traten de mejorar la educacién. Lo argumentado por
Raver et al. (2007) acerca de la intervencion del gobierno en la creacién de politicas
publicas, toma mayor importancia cuando se sabe a qué sectores exactamente atender y
qué tipo de politicas son las que pueden tener mayor efecto. Como un caso particular de
lo encontrado en este estudio, se propone la intervencién del gobierno en impulsar
programas en los que se promueva que cada vez mas nifias puedan ir y permanecer en la
escuela. La intervencion del gobierno con programas como Oportunidades, que fomenta
la participacion femenil en la educacion, cobra mayor importancia cuando se sabe que
esta accién no tendrd efecto solamente en la vida de las beneficiadas, sino en los
resultados generales en la educacién de cada estado.
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Invertir en politicas que tengan como objetivo aumentar el ingreso familiar, disefiar
programas para aumentar la educacion tanto de los adultos como de los futuros adultos,
seguir apoyando el programa de carrera magisterial y dirigir el presupuesto en educacién
en los rubros adecuados, son estrategias que el gobierno puede generar para cumplir el
objetivo de mejorar el desempefio de los alumnos, con los consecuentes beneficios que el
pafs obtiene y que fueron mencionados en la introduccion de este trabajo.

CONCLUSIONES

De acuerdo a la bibliografia consultada, el desempefio de los estudiantes se ve
directamente afectado por variables como el ingreso familiar, el gasto del gobierno en
educacidn, la calidad de los maestros, la escolaridad de los padres de familia y el
porcentaje de nifias estudiando. Al comparar estas variables con los resultados de la
prueba ENLACE, aplicada a alumnos de tercero, cuarto, quinto y sexto de primaria en el
2006, se puede dar un sustento empirico a la teoria, utilizdndola para tratar de explicar el
€aso mexicano.

Se encontré que el porcentaje de nifias estudiando, el ingreso de los hogares, la
escolaridad de los padres y la preparacién de los maestros, son variables que influyen
positivamente en los resultados estatales en la prueba ENLACE. Esto permite argumentar
que el gobierno debe fomentar programas en los que se impulse la asistencia de mas
nifias a la escuela, como lo hace actualmente el programa Oportunidades. De igual forma,
programas que estén encaminados a aumentar el ingreso familiar, como creacién de
nuevos empleos u oportunidades de crecimiento en los existentes, y programas
encaminados a mejorar la educacién de los padres (por ejemplo, escuelas para adultos)
resultardn no sélo en el aumento en la calidad de vida de la poblacién sino en alumnos
mejor preparados que en el futuro representardn un aumento en el capital humano del
pais.

Por otro lado, se debe poner atencién en la distribucién del gasto que el gobierno hace en
educacién, medido por el FAEB para efectos de esta investigacién. Este podria enfocarse
en actividades como mayor acceso de los alumnos a libros, internet y clases
complementarias.

En este estudio no se ha hablado de la importancia que pueden tener en el desempefio
académico de los alumnos, la relacién entre la escuela y los padres y el compromiso o los
mecanismos de apoyo que cada plantel educativo tiene para apoyar diferencialmente a
aquellos alumnos que de acuerdo a lo aqui mostrado tedrica y empiricamente, entran a la
escuela con desventajas claras. Seria muy fructifero realizar un estudio que permita
observar, aproximar o incluso medir, la influencia de esta capacidad de los diferentes
planteles académicos sobre el desempefio escolar de sus alumnos, extraer conclusiones a
nivel general y estudios de mejores précticas al respecto.

Es importante tener cuidado al momento de interpretar los resultados aqui reportados, ya
que no se evaluaron exhaustivamente todas las variables importantes que pueden influir
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en el desempefio académico y algunas de las evaluadas presentaron ciertas limitaciones
en su medicién.

Cabe resaltar que la prueba ENLACE ha sido aplicada solamente en los dltimos tres afios.
Los estudios acerca de la confiabilidad de la prueba en lo referente a su calidad y
métodos de aplicacién y evaluacién atin estdn siendo realizados. ENLACE sirve como
primer acercamiento al tema, pero para un analisis mds profundo y confiable es necesario
observar su evolucién como medida de desempeiio educativo en los afios futuros.
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Ingresos y Gastos de los Hogares 2006 de INEGI. Ninguna tabla o grifica podrd ser “recortada y pegada” —
importada- directamente de otro documento, todas deben hacerse preferentemente siguiendo el estilo de
letra y tamaiio del resto del documento y citando adecuadamente. Es importante verificar que las unidades
de medicidn sean claramente expuestas. Las tablas y figuras deberan insertarse en el cuerpo mismo del
documento -no mandarse a anexos- siempre cuidando que empiecen y terminen en la misma pdgina. Se
recomienda no incluir directamente los cuadros de resultados que ofrecen las aplicaciones estadisticas
como SPSS y E-Views entre otras, sino construir los propios cuadros de resultados y de preferencia
integrarlos en el documento de tal manera que puedan ser modificados por la edicion de REE.
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